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RESUM 
 

Les desigualtats econòmiques són diferències distants en la disponibilitat de recursos dins 

d’una societat i es distingeixen dos tipus diferents: les desigualtats en ingressos i les 

desigualtats en riquesa. Les desigualtats han augmentat en els últims anys fruit principalment 

de la globalització, el canvi tecnològic i les polítiques governamentals.  Les conseqüències de 

la desigualtat no només perjudiquen el sistema econòmic, limitant la capacitat de creixement 

d’una economia sinó que també amenacen al sistema polític. Per reduir la desigualtat i els 

seus efectes en el sistema econòmic i polític es necessita principalment una redistribució 

eficaç i un sistema fiscal progressiu. La lectura de llibres, articles i estudis relacionats amb les 

desigualtats i el creixement econòmic és el procediment que s’ha seguit per elaborar el marc 

teòric. D’altra banda, per a la part analítica, s’ha realitzat una entrevista a un expert en la 

matèria i s’han analitzat indicadors econòmics durant dos grans períodes amb tendències 

completament diferents, del 1945 fins al 1980 i del 1980 fins a l’actualitat. La desigualtat 

d’ingressos limita el creixement perquè una gran part de la població no disposa de recursos 

suficients per invertir en educació i formació i, per tant, es redueix el capital humà i l’increment 

de les desigualtats econòmiques s’ha produït per múltiples factors però principalment per la 

globalització, el canvi tecnològic, la competència imperfecta dels mercats i l’auge del 

neoliberalisme.  
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RESUMEN  
 

Las desigualdades económicas son diferencias distantes en la disponibilidad de recursos 

dentro de una sociedad y se distinguen dos tipos diferentes: las desigualdades en ingresos y 

las desigualdades en riqueza. Las desigualdades han aumentado en los últimos años fruto 

principalmente de la globalización, el cambio tecnológico y las políticas gubernamentales. Las 

consecuencias de la desigualdad no solo perjudican al sistema económico, limitando la 

capacidad de crecimiento de una economía, sino que también amenazan al sistema político. 

Para reducir la desigualdad y sus efectos en el sistema económico y político se necesita 

principalmente una redistribución eficaz y un sistema fiscal progresivo. La lectura de libros, 

artículos y estudios relacionados con las desigualdades y el crecimiento económico es el 

procedimiento que se ha seguido para elaborar el marco teórico. Por otro lado, para la parte 

analítica, se ha realizado una entrevista a un experto en la materia y se han analizado 

indicadores económicos durante dos grandes períodos con tendencias completamente 

diferentes, del 1945 hasta el 1980 y del 1980 hasta la actualidad. La desigualdad de ingresos 

limita el crecimiento porque una gran parte de la población no dispone de recursos suficientes 

para invertir en educación y formación y, por lo tanto, se reduce el capital humano y el 

incremento de las desigualdades económicas se ha producido por múltiples factores pero 

principalmente por la globalización, el cambio tecnológico, la competencia imperfecta de los 

mercados y el auge del neoliberalismo. 
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ABSTRACT 

 
Economic inequalities are distant differences in the availability of resources within a society, 

and two different types are distinguished: income inequalities and wealth inequalities. 

Inequalities have increased in recent years, mainly as a result of globalization, technological 

change and government policies. The consequences of inequality not only harm the economic 

system, limiting the growth capacity of an economy, they also threaten the political system.  

To reduce inequality and its effects on the economic system and politically, effective 

redistribution and a progressive tax system are mainly needed. Reading books, articles, and 

studies related to inequalities and economic growth, it is the procedure that has been followed 

to elaborate the theoretical framework. On the other hand, for the analytical part, an interview 

has been conducted to an expert in the field and economic indicators have been analysed 

during two major periods with completely different trends, from 1945 to 1980 and from 1980 

to the present. Income inequality limits growth because a large part of the population does not 

have sufficient resources to invest in education and training and therefore reduces human 

capital and the increase in economic inequalities has been caused by multiple factors but 

mainly because of globalization, technological change, imperfect competition from markets 

and the rise of neoliberalism. 
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MOTIVACIONS PERSONALS 
 

L’economia, ciència social que estudia com repartir els recursos disponibles de la millor forma 

possible per satisfer les necessitats humanes, sempre ha estat una disciplina que m’ha 

interessat i captivat, per aquest fet, de bon principi sabia que el meu treball aniria encaminat 

cap a aquesta temàtica.  

 

Cal destacar que també tinc un gran interès per la història. Cosa que en un principi em va 

portar a escollir una temàtica del treball més històrica, analitzant el comunisme, la utopia que 

postulava Marx i com les societats que buscaven imposar un sistema comunista van fracassar 

provocant milions de morts per fam o repressions. A causa de la complexitat del primer treball 

que vaig escollir, a la incompatibilitat amb el temps que disposava per elaborar-lo i després 

de llegir part de l’obra de Marx, vaig decidir canviar la temàtica.  

 

Tenia molts temes en ment i després de cercar informació sobre aquests i gràcies a l’ajuda 

de la meva tutora, vaig decidir que el meu treball tractaria les desigualtats econòmiques, tema 

que m’interessa i que resulta polèmic.  

 

La meva motivació principal envers el tema de les desigualtats, és demostrar que un elevat 

nivell d’aquestes pot provocar greus conseqüències econòmiques, socials i polítiques i que 

representen un problema del qual ens hem de preocupar. D’altra banda, una motivació 

addicional és la d’aportar solucions que puguin reduir o frenar l’evolució de les desigualtats i 

que simultàniament no perjudiquin el creixement econòmic a llarg termini. Les solucions que 

es volen proposar no són propostes qualssevol, sinó solucions amb demostracions 

empíriques al darrere. 
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1. INTRODUCCIÓ 
 

La desigualtat afecta el creixement econòmic a llarg termini? A partir d’aquest treball de 

recerca es pretén respondre a aquesta pregunta. D’altra banda, amb el treball també es busca 

respondre a una altra pregunta, la qual va ser suggerida per la tutora de recerca: Per què hi 

ha hagut un increment en el nivell de desigualtat durant els últims quaranta anys? 

 

Pel que fa a les hipòtesis, per a la primera pregunta és que si un país té un nivell elevat de 

desigualtat patrimonial i de renda, el creixement econòmic es pot veure perjudicat i alhora 

també es poden generar greus conseqüències socials i polítiques. Per a la segona pregunta, 

la hipòtesi és que les recessions que han patit les economies en els últims quaranta anys han 

agreujat les desigualtats econòmiques, fent augmentar el nivell d’aquestes. Però no només 

les recessions sinó que les polítiques adoptades pels governs també han afavorit l’augment 

de les desigualtats.  

 

El treball consisteix en un estudi de les desigualtats econòmiques, tant patrimonials com de 

renda i del creixement econòmic a llarg termini. Els objectius que es pretenen assolir amb el 

treball i els quals són necessaris per respondre a les preguntes de recerca són els següents:  

 

1. Definir els termes que engloben les desigualtats econòmiques i identificar els tipus. 

2. Observar l’evolució del nivell de les desigualtats patrimonials i de les desigualtats en 

la renda des de finals del segle XX fins al segle XXI. 

3. Definir les causes principals de les desigualtats econòmiques i del seu increment. 

4. Descriure les possibles conseqüències d’un elevat nivell de desigualtat. 

5. Proposar un seguit de mesures, reformes i polítiques per reduir els elevats nivells de 

desigualtat i inclús proporcionar una igualtat d’oportunitats. 

6. Establir el significat del creixement econòmic a llarg termini i identificar els principals 

indicadors del creixement. Resumir breument les teories que tracten el creixement 

econòmic i distingir les causes i fonts d’aquest. 

7. Trobar si hi ha alguna relació existent entre la desigualtat econòmica i el creixement. 

8. Identificar les causes de l’augment de les desigualtats en els últims quaranta anys a 

través d’una anàlisi de les dades sobre desigualtat.  

 

Un altre punt és la rellevància que podria tenir el següent treball, respecte a això, cal fer 

menció que la reducció de les desigualtats econòmiques constitueix un dels objectius del 

desenvolupament sostenible que l’Organització de les Nacions Unides es va marcar l’any 

2015 i que pretén assolir per l’any 2030. A més, les desigualtats econòmiques repercuteixen 

en diferents àmbits de la societat com la política i per això és necessari reduir-les o tenir-les 

sota control. D’altra banda, cal destacar que no s’hauria de perseguir només el creixement 

econòmic perjudicant el benestar de la societat i el medi ambient, sinó que l’objectiu hauria 

de ser el desenvolupament sostenible. 

 

Per assolir els objectius marcats s’ha seguit una metodologia concreta, a partir de la qual s’ha 

realitzat la lectura de diverses fonts escrites amb el propòsit d’entendre-les i analitzar-les. Cal 

remarcar que durant l’elaboració del treball s’ha tingut com a intenció, contrastar la informació 

a partir del discurs de diversos economistes i autors.  A més, s’ha realitzat una entrevista i 

s’ha analitzat diverses dades econòmiques per identificar les causes de l’increment de les 
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desigualtats. Per tant, la metodologia d’aquest treball comprèn anàlisis documental i 

relacional, comparatiu i també qualitatiu.  

 

Pel que fa a les parts del treball, la primera part és la més extensa del treball i se subdivideix 

en dos grans parts: la part que tracta les desigualtats econòmiques i la que tracta el 

creixement econòmic. Aquestes seccions del treball també es troben subdividides, pel que fa 

a les desigualtats econòmiques s’introdueix una sèrie de conceptes fonamentals i s’analitza 

breument l’evolució d’aquestes des de finals del segle XX fins a l’actualitat. A continuació, 

s’exposen les causes principals de l’increment de les desigualtats econòmiques, les 

conseqüències d’una elevada desigualtat i es proposen mesures, reformes i polítiques per 

reduir les desigualtats. D’altra banda, la part que tracta sobre el creixement econòmic s’inicia 

amb una definició d’aquest terme i dels principals indicadors d’aquest i seguidament es fa un 

breu resum dels models i causes del creixement econòmic. Finalment, aquesta primera part 

s’acaba amb un apartat que té com a fi esbrinar si hi ha una relació entre creixement i 

desigualtats econòmiques. La segona part del treball comença amb les idees principals de 

l’entrevista al Dr. Rafa Madariaga, tot seguit s’analitza els indicadors de desigualtat de 1945 

fins a 1980 i després del 1980 fins a l’actualitat. Finalment, es comparen els resultats 

d’aquests períodes i s’exposen les idees principals que hi ha darrere l’increment de les 

desigualtats des del 1980.  
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2.1 DESIGUALTATS ECONÒMIQUES 
 

La distribució desigual de la renda i de la riquesa, és un problema dels mercats que es 

produeix a causa de la ineficiència d’aquests a l’hora d’assignar els recursos disponibles. 

Aquest defecte és una de les grans fonts de les desigualtats econòmiques, diferències 

distants en la disponibilitat de recursos dins d’una societat. D’entrada, cal introduir alguns 

conceptes que són necessaris per a la comprensió de les dades i els gràfics.  

 

2.1.1. Conceptes clau per a la comprensió del treball 
 

Renda o Ingressos 
 

Segons Piketty (2014) la renda és un flux que correspon a la quantitat de riquesa produïda i 

distribuïda al llarg d’un període determinat. Contrastant amb altres fonts d’informació, l’OCDE 

(2015) explica en termes bàsics que la renda es compon dels diners que guanyen les 

persones cada mes a través de la feina, les transferències o els lloguers.1  Tanmateix, Keeley 

(2018) explica que convé pensar en la renda disponible o els ingressos després d’impostos i 

transferències quan es parla de què s’obté mensualment i que la renda disponible ve 

determinada pel flux de diners que entra en una llar menys el que surt. És a dir, la renda 

disponible és la diferència entre els ingressos i les despeses d’una llar.  

 

Capital o Patrimoni 
 

Des del punt de vista de Piketty (2014) el capital és una reserva que correspon a la quantitat 

de riquesa posseïda en un moment donat, aquesta reserva prové de les riqueses apropiades 

o acumulades al llarg del temps. Així mateix, segons l’OCDE (2015), el capital són els diners 

que s’acumulen a través del temps en comptes bancaris i actius com les propietats i les 

accions. A més, Keeley (2018) argumenta que el capital ve determinat per la quantitat d’actius 

i passius que posseeix una persona i  afirma que el patrimoni és important perquè es pot 

convertir en una font d’ingressos, ja que permet fer inversions a gran escala. Per tant, a grans 

trets, el capital o patrimoni és la diferència entre l’actiu i el passiu d’una persona.  

 

Renda nacional 
 

D’acord amb Piketty (2014): “Per definició, la renda nacional mesura el conjunt d’ingressos 

de què disposen els residents d’un país determinat al llarg d’un any, independentment de la 

forma jurídica que tinguin aquests ingressos” (p. 66). Seguidament, Piketty (2014) expressa 

que la renda nacional està lligada amb el PIB, no obstant això, el PIB es diferencia perquè 

mesura el valor dels béns i serveis que es produeixen dins d’un territori en un període 

determinant de temps. 

 
1 Cal destacar que tot i que l’OCDE (2015) defineix la renda com els diners que s’obtenen cada mes, aquests també es poden 
obtenir en diferents períodes de temps. 
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La relació que hi ha entre PIB i renda nacional és que aquesta s’obté a partir del PIB. Piketty 

(2014) explica que restant la depreciació2 de capital al PIB s’obté el producte interior net. 

Després, se sumen les rendes de factors nacionals assolides a l’estranger i es resten les 

rendes dels factors estrangers assolides a territori nacional al producte interior net i s’obté la 

renda nacional. Com a exemple, per calcular la renda nacional d’Espanya es resta del PIB la 

depreciació del capital. Llavors, s’obté el producte interior net i aquest se li sumen les rendes 

que assoleixen els espanyols a l’estranger i es resten les rendes que assoleixen els 

estrangers a Espanya.  

 

Coeficient de Gini  
 

El coeficient de Gini és un indicador de desigualtat, que pot mesurar tant la desigualtat 

d’ingressos com la distribució de la riquesa. El coeficient de Gini és igual a 0, quan hi ha 

igualtat total, però quan tots els ingressos van a parar a mans d’una persona, el valor 

corresponent del coeficient és 1.3   

 

Desigualtat de renda 
 

La desigualtat de la renda o dels ingressos és causada per una distribució desigual de la 

renda, la qual provoca diferències distants dels ingressos que obtenen els individus d’una 

societat.  

 

Desigualtat de la riquesa 
 

La desigualtat de la riquesa, generalment sol ser conseqüència d’una elevada concentració 

de riquesa, cosa que genera diferències importants en la quantitat de riquesa que posseeixen 

els individus d’una societat. 

 

Decil 
 

En estadística, un decil en un grup de dades representa la desena part de la mostra. En 

aquest treball sovint s’utilitza el terme decil superior en l’escala de la distribució de la renda 

per fer referència al 10 % de la població que obté més ingressos. A part del 10 % també es 

parla de l’1 % amb més ingressos, el 40 % amb ingressos mitjans i el 50 % de la població 

amb menys ingressos.4 

 

 

 

 

 
2 La depreciació del capital és la pèrdua de valor d’aquest capital amb el pas del temps i a conseqüència d’usar-lo en el procés 
productiu.  
3 El mateix s’aplica amb la riquesa, quan la riquesa es distribueix de manera igualitària el valor del coeficient de Gini és 0, però 
quan una sola persona concentra tota la riquesa, el coeficient de Gini és igual a 1. 
4 En aquest treball aquests mateixos percentatges també s’empren per a la distribució de la riquesa.  
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2.2. Evolució històrica recent del nivell de les desigualtats 

econòmiques fins a l’actualitat 
 

Un cop introduïts aquells conceptes, els quals, són essencials per a la comprensió de la 

informació que s’analitzarà a continuació, cal realitzar una breu contextualització del nivell 

actual de les desigualtats econòmiques i de la seva història més recent.  

 

Primerament, Stiglitz (2012) exposa que l’any 2007, el 0,1 % més alt de les famílies dels 

Estats Units, obtenia uns ingressos 220 vegades majors que la mitjana del 90 % inferior. 

D’altra banda, la riquesa estava repartida de manera encara més desigual que els ingressos, 

ja que l’1 % més ric de la població posseïa més d’un terç de la riquesa del país. Respecte a 

l’evolució històrica de les desigualtats als Estats Units, Stiglitz (2012) la descriu i resumeix 

d’una manera que podria semblar còmica:  “Los ricos se están haciendo más ricos, y los más 

ricos de entre los ricos se están haciendo todavía más ricos, los pobres se están haciendo 

más pobres y más numerosos y la clase media se está vaciando” (p. 59).  

 

En segon lloc, des d’una perspectiva més àmplia, l’OCDE (2015) destaca que durant les 

darreres tres dècades, la desigualtat d’ingressos ha augmentat en la majoria dels països que 

formen part d’aquest organisme, en alguns casos arribant a màxims històrics. Les dades que 

proporciona l’OCDE (2015) donen a conèixer que el coeficient de Gini durant l’any 2013 tenia 

un valor de mitjana igual a 0,315 pels països membres de l’organisme. En el cas dels Estats 

Units i Turquia, el coeficient tenia un valor superior a 0,4, mentre que a Xile i Mèxic s’apropava 

a 0,5.  

 

 
Gràfic 1.1. La desigualtat d’ingressos varia en els països membres de l’OCDE i en els països emergents. 

Gràfic de barres que mostra el coeficient de Gini dels països membres de l’OCDE, la mitjana de l’OCDE i alguns països 

emergents. L’eix vertical representa els valors del coeficient de Gini, mentre que a l’eix horitzontal s’hi troben els països membres 

de l’OCDE, la mitjana de l’OCDE i països emergents. Font: OCDE, 2015.  

 

Cal destacar que les dades observades en el gràfic extret del llibre In It Together: Why Less 

Inequality Benefits All, provenen de la informació sobre la distribució de la renda de la base 
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de dades de l’OCDE.5 Per aquest motiu poden variar amb altres fonts d’informació, així ho 

afirma la mateixa OCDE (2015) argumentant que les dades de distribució d’ingressos entre 

països, s’acumulen basant-se en fonts nacionals heterogènies i per aquest motiu les dades 

poden diferir amb altres fonts d’informació. 

 

Tanmateix, l’OCDE (2015) mostra un altre gràfic en el qual es pot observar que la desigualtat 

d’ingressos, mesurada a través del coeficient de Gini ha augmentat a la majoria dels països 

membres d’aquest organisme.  

 

 
Gràfic 1.2. Increment de la desigualtat d’ingressos en la majoria dels països de l’OCDE. 

En l’eix vertical del gràfic hi ha representat el valor del coeficient de Gini mentre que en l’eix horitzontal s’hi troben els diferents 

països de l’OCDE i la mitjana dels països que formen part de l’organisme. Font: OCDE, 2015. 

 

El punt de partida, és a mitjans dels anys vuitanta i les últimes dades corresponen a l’any 

2013. A gairebé a tots els països de l’OCDE hi ha hagut un increment de la desigualtat de la 

renda, en alguns casos aquest increment ha estat desproporcionat, com per exemple a 

Suècia, Nova Zelanda, Estats Units i Israel.  
 

 
5  Vegeu: https://www.oecd.org/social/income-distribution-database.htm 

https://www.oecd.org/social/income-distribution-database.htm
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Gràfic 1.3. La riquesa està concentrada més que la renda.  

En aquest gràfic, en l’eix vertical hi ha els percentatges de participació en la renda i de possessió de la riquesa i en l’eix horitzontal 

diversos països de l’OCDE i la mitjana dels països que formen part de l’organisme. Les barres representen la participació del 10 

% superior de la població en la renda nacional i els rombes el percentatge de riquesa del qual disposa aquest mateix grup. Font: 

OCDE, 2015. 

 

El darrer gràfic mostra que la riquesa està molt més concentrada que la renda, ja que 

s’observa que els decils superiors de la població de diversos països de l’OCDE obtenen gran 

part de la renda, però concentren encara més part de la riquesa. Arribant en alguns casos a 

xifres desmesurades, com per exemple als Estats Units on el 10 % superior de la població 

disposa de més del 70 % de la riquesa. 

 

En tercera instància, en el següent punt es tracta la situació actual del nivell de desigualtat 

econòmica des d’una perspectiva més global i per això, cal fer menció de la World Inequality 

Database, una àmplia base de dades que fonamenta la seva metodologia en els Comptes 

Nacionals Distribucionals (CND). Un seguit de dades on es combina informació 

macroeconòmica i microeconòmica. Segons Zucman (2019) els comptes nacionals 

distribucionals van ser elaborats per Emmanuel Saez, Thomas Piketty i el mateix Gabriel 

Zucman, a causa de les limitacions d’altres indicadors com el PIB o el PNB a l’hora de mesurar 

la distribució de la riquesa o de l’ingrés. L’economista francès explica en l’article “Desigualtats 

i paradisos fiscals: Com combatre l’evasió de capitals?” de l’any 2019, que per realitzar els 

comptes nacionals distribucionals s’utilitzen dades d’enquestes a llars, dades sobre 

declaracions fiscals i les dades dels comptes nacionals. La World Inequality Database va 

publicar un informe sobre la desigualtat l’any 2018, en el qual Alvaredo, Chancel, Piketty, 

Saez i Zucman exposen evidències actualitzades sobre la distribució de la riquesa i de 

l’ingrés. L’objectiu de l’informe és contribuir al debat sobre la desigualtat econòmica, un fet 

que segons els autors, està generalitzat i que fins a cert punt és inevitable. L’informe mostra 

que la desigualtat ha augmentat en els últims anys i a ritmes diferents depenen de la regió, 

fins i tot, el nivell de desigualtat econòmica ha incrementat a ritmes diferents en països amb 

nivells similars de desenvolupament. Alvaredo et al. (2018), argumenten que aquest fet 

demostra la importància de les polítiques i de les institucions nacionals per influir en la 

desigualtat. 
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Gràfic 1.4. Participació del 10 % de la població amb majors ingressos arreu del món, 2016.  

Gràfic de barres que representa la participació del 10 % de la població amb més ingressos arreu del món. En l’eix vertical hi ha 

el percentatge de participació i en l’eix horitzontal cada barra representa una regió diferent del món. Font: Alvaredo, F., 

Chancel, L., Piketty, T., Saez, E., i Zucman, G., 2018. 

 

El darrer gràfic mostra la participació del decil superior de la població en la renda nacional a 

diferents regions del món, durant l’any 2016. Com es pot observar en el gràfic, Europa 

constitueix la zona o regió menys desigual, amb una participació del 37 % en la renda nacional 

per part del 10 % de la població amb més ingressos. D’altra banda, la zona més desigual és 

l’Orient Mitjà, amb una participació del 61 % en la renda nacional per part del 10 % de la 

població amb més ingressos, una desigualtat que és insostenible.6  

 

Alvaredo et al. (2018), reiteren la idea que les polítiques i les institucions tenen una gran 

rellevància per influir en la desigualtat. En el següent gràfic lineal, s’observa que durant les 

darreres dècades, la desigualtat d’ingressos ha augmentat pràcticament a tots els països o 

regions, però a diferent ritme.  

 
6 Les dades per Orient Mitjà són aproximacions a causa de la poca transparència dels governs d’aquesta regió. 
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Gràfic 1.5. Evolució de la participació del 10 % de la població a diverses regions del món, 1980-2016.  

Gràfic lineal que representa l’evolució de la participació del 10 % de la població amb més ingressos en la renda nacional a 

diverses regions del món, entre 1980 i 2016. En l’eix vertical hi ha el percentatge de participació i en l’eix horitzontal el temps en 

anys. La llegenda també mostra en colors els països o regions representades. Font: Alvaredo, F., Chancel, L., Piketty, T., Saez, 

E., i Zucman, G., 2018. 

 

En aquest últim gràfic, el qual representa l’evolució de la participació del 10 % de la població 

amb més ingressos en la renda nacional a diverses regions del món des del 1980 fins al 2016, 

s’observa que hi ha hagut un procés de convergència cap a una desigualtat més elevada.7 

Alvaredo et al., (2018) destaquen que l’increment en la desigualtat d’ingressos a Rússia va 

ser abrupte, cosa que s’observa en el gràfic, moderat a la Xina i gradual a l’Índia i atribueixen 

aquestes diferents tendències als tipus de polítiques de desregulació i obertura que es van 

aplicar en aquests països durant les últimes dècades. 

 

Un altre fet que Alvaredo et al., (2018) exposen és la clara divergència que s’ha produït entre 

Europa i els Estats Units, els quals tenien uns nivells similars de desigualtat l’any 1980, però 

actualment es troben en dues situacions completament diferents, això s’observa en els 

següents gràfics.  

 
7 Aquí es pot excloure a Europa del procés de convergència, ja que tot i que la desigualtat ha augmentat, el ritme d’increment 
no és tan elevat com les altres regions. 
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Gràfic 1.6. Evolució de la participació de l’1 % de la població amb majors ingressos i del 50 % de la població amb menors 
ingressos dels Estats Units i d’Europa.  

Gràfics lineals que representen la participació de l’1 % de la població amb més ingressos i del 50 % de la població amb menys 

ingressos dels Estats Units i d’Europa. L’eix vertical mostra el percentatge de participació i l’eix horitzontal el temps en anys. La 

línia vermella és la participació de l’1 % i la blava la del 50 %. Font: Alvaredo, F., Chancel, L., Piketty, T., Saez, E., i Zucman, G., 

2018. 

 

Com es pot veure en el gràfic i com bé expliquen Alvaredo et al., (2018) la participació de l’1 

% de la població amb més ingressos tant d’Europa com dels Estats Units era pròxima al 10 

% durant l’any 1980, a l’Europa Occidental es va incrementar fins al 12 % l’any 2016  mentre 

que als Estats Units la participació de l’1 % de la població amb més ingressos es va disparar 

fins al 20 %. Durant el mateix període, la participació del 50 % de la població estatunidenca 

amb menys ingressos es va reduir, des de més del 20 % durant l’any 1980 fins al 13 % el 

2016, en canvi, el cas de l’Europa Occidental va ser més estable. 
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Gràfic 1.7. Ascens de l’1 % de la població amb majors ingressos a escala global i estancament del 50 % amb menors ingressos, 
1980-2016.  

Gràfic lineal que mostra l’augment de la participació de l’1 % amb majors ingressos i l’estancament del 50 % amb menys 

ingressos en l’àmbit global. L’eix vertical mostra el percentatge de participació i l’eix horitzontal el temps en anys. La línia vermella 

representa la participació de l’1 % i la blava la del 50 %. Font: Alvaredo, F., Chancel, L., Piketty, T., Saez, E., i Zucman, G., 2018.  

 

Aquest últim gràfic és una instantània de la desigualtat d’ingressos en l’àmbit global, l’1 % de 

la població mundial amb més ingressos ha augmentat el percentatge d’ingressos que rebia 

des del 16 % al 22 %, entre 1980 i 2000. D’altra banda, la participació del 50 % amb menys 

ingressos, des del 1980 fins al 2016, ha estat oscil·lant entorn del 9 %.  

Alvaredo et al., (2018), argumenten que el canvi de tendència que s’observa després de l’any 

2000 va ser causat per la reducció de la desigualtat mitjana entre països, però la desigualtat 

dins d’aquests va continuar incrementant. 

 

Finalment, deixant de banda l’informe, també caldria contextualitzar la situació i l’evolució 

recent sobre la distribució de la riquesa, la qual sol ser estar distribuïda de manera encara 

més desigual. Com bé explica l’OCDE (2015), les dades sobre la distribució de la riquesa no 

solen ser tan abundants com les de la distribució de la renda o de l’ingrés i per aquest motiu, 

la desigualtat de la riquesa ha estat descuidada durant molt temps.  

 
Gràfic 1.8. Evolució del coeficient de Gini de la riquesa neta de les llars de diversos països.  

Gràfic lineal que mostra el valor del coeficient de Gini de la riquesa neta de les llars. L’eix vertical mostra el valor del coeficient 

de Gini i l’eix horitzontal el temps en anys. La llegenda mostra en colors els països representats. Font: Wid World, 2021. 

 

En aquest últim gràfic de la pàgina Wid World (2021) s’observa perfectament que les dades 

sobre la distribució de la riquesa són molt escasses. Pel que fa a l’evolució recent del nivell 

de desigualtat en la riquesa només hi ha dades sobre França. Durant la primera meitat del 

segle XX el coeficient de Gini de França estava entorn del 0,81 i el 0,91. Aquests valors es 

mantenen a principis de la segona meitat del segle XX i partir dels anys seixanta el coeficient 
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es redueix i se situa entre 0,67 i 0,7. En el gràfic també s’observa el coeficient de Gini de la 

desigualtat en la riquesa neta de les llars de diversos països, els nivells són especialment alts 

i sobretot en el cas de Sud-àfrica. L’any 2020, el coeficient de Gini de la riquesa era del 0,83 

als Estats Units, 0,73 a França, 0,75 a la Xina, 0,96 a Sud-àfrica i 0,73 al Regne Unit. Una 

dada molt sorprenent és que durant els anys 2008, 2009, 2010, 2011 i 2012 el coeficient de 

Gini de la riquesa a Sud-àfrica és superior a 1, això va ser causat per la Gran Recessió en la 

qual una part de la població tenia més obligacions que no pas actius.  

 

 

 

 

 

 
Gràfic 1.9. Evolució de la participació del 10 % superior en la riquesa neta de les llars.  

Gràfic lineal que mostra l’evolució del percentatge de participació del 10 % de la població superior en la riquesa neta de les llars 

de diversos països. L’eix vertical mostra el percentatge de participació, l’eix horitzontal, el temps en anys i la llegenda mostra els 

països representats en colors. Font: Wid World, 2021. 

 

En el darrer gràfic, hi ha representada la participació del 10 % de la població més rica en la 

distribució de la riquesa neta de les llars. El què destaca, és la reducció del percentatge de 

participació del 10 % superior en l’escala de la distribució de la riquesa a França durant el 

segle XX. No obstant això, el percentatge de participació d’aquest grup de la població segueix 

sent molt elevat a tots els països amb dades disponibles. L’any 2020, el percentatge de 

participació del 10 % més ric en la distribució de la riquesa era del 70,7 % als Estats Units, 

58,9 % a França, 67,4 % a la Xina, 85,6 % a Sud-àfrica i 57 % al Regne Unit.  
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Gràfic 2.1. Evolució de la participació del 40 % de la població (classe mitjana) en la riquesa neta de les llars.  

Gràfic lineal que mostra l’evolució del percentatge de participació del 40 % de la població (classe mitjana) que es troba entre el 

10 % superior i el 50 % inferior. L’eix vertical mostra el percentatge de participació i l’eix horitzontal el temps en anys. La llegenda 

també mostra en colors els països representats en el gràfic. Font: Wid World, 2021. 

 

En el gràfic s’observa que amb el pas dels temps el percentatge de participació del 40 % ha 

anat augmentant a França, a principis del segle XX era del 12-13 % i a finals d’aquest del 34-

35 %. D’altra banda, l’any 2020, el percentatge de participació d’aquest mateix grup era del 

27,8 % als Estats Units, 36,1 % a França, 26,1 % a la Xina, 16,9 % a Sud-àfrica i 38,4 % al 

Regne Unit.  
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Gràfic 2.2. Evolució de la participació del 50 % inferior en la riquesa neta de les llars.  

Gràfic lineal que representa l’evolució del percentatge de participació del 50 % inferior en la riquesa neta de les llars a diversos 

països del món. A l’eix vertical hi ha el percentatge de participació i en l’eix horitzontal el temps en anys. La llegenda mostra els 

països representats en colors. Font: Wid World, 2021. 

 

En el gràfic s’observa que la participació del 50 % inferior en la riquesa neta de les llars es 

manté entre l’1 i el 2 % a França durant la primera meitat del segle XX. D’altra banda, durant 

la segona meitat del segle XX, aquesta participació augmenta fins al 6 %. Pel que fa a l’any 

2020, el percentatge de participació d’aquest grup de la població era de l’1,5 % als Estats 

Units, 5 % a França, 6,4 % a la Xina, -2,5 % a Sud-àfrica8 i 4,7 % al Regne Unit. 

 

En definitiva, les idees principals d’aquesta primera part del treball són que tot i que la 

desigualtat es va reduir molt a partir de la segona meitat del segle XX, actualment ha tornat a 

augmentar la desigualtat en ingressos dins dels països. Pel que fa a aquesta tendència cap 

a l’alça de la desigualtat que es va iniciar a la dècada dels vuitanta, Keeley (2018) esmenta 

el següent:  

 

El aumento de la desigualdad en muchos países desde la década de 1980 (e incluso antes) 

subraya una tendencia económica significativa. En palabras simples, los beneficios del 

crecimiento económico se han orientado paulatinamente a un segmento más pequeño de la 

sociedad.  

 

A més, a més, l’altra idea principal d’aquesta part és que la riquesa està encara molt més 

concentrada i les dades sobre la seva distribució són molt escasses.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
8 El cas de Sud-àfrica és negatiu, perquè com a mitjana aquest grup de la població té més obligacions que no pas actius.  
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2.3. CAUSES PRINCIPALS DE LES DESIGUALTATS ECONÒMIQUES 

I DEL SEU INCREMENT 
 

L’increment de les desigualtats econòmiques té uns orígens i unes causes, amb aquest 

apartat es pretén identificar el conjunt de factors que afavoreixen l’augment del nivell de les 

desigualtats en renda i de les de la riquesa, a partir d’informació de diverses fonts. Tot i això, 

cal destacar que determinar quins factors generen desigualtat i quins no és una tasca 

complexa, ja que no es poden realitzar experiments mantenint altres factors fixos. 

 

En primer lloc, a través de l’estudi de les ciutats mitjanes de Catalunya, Madariaga, Martori i 

Oller (2020) consideren que l’augment de la renda salarial podria ser el principal factor 

causant de la desigualtat en les ciutats grans. En concret l’augment de la renda salarial 

generat per l’aparició i la proliferació de llocs de treball amb salaris elevats, els quals 

augmenten la dispersió i, per tant, la desigualtat. Madariaga et al., (2020) també conclouen 

que hi ha una correlació negativa entre la segregació del decil inferior9 i amb la població 

immigrant, per tant, a les ciutats on la desigualtat és menor, les llars de renda baixa i les de 

les famílies immigrants no estan tan separades. D’altra banda, Madariaga et al., (2020), van 

trobar una correlació positiva amb la segregació de les rendes altes, és a dir, a les ciutats en 

les quals la desigualtat és major les llars amb rendes altes tendeixen a estar més segregades. 

Cal destacar que aquestes correlacions no impliquen causalitat, hi ha una relació entre la 

segregació i la desigualtat, però no és de causa-efecte.  

 

En segon terme, una idea que comparteixen diversos autors és que la globalització és una de 

les causes de l’increment de la desigualtat. Stiglitz (2012), l’OCDE (2015), Keeley (2018) i 

Zucman (2019) consideren la globalització com a causant important de l’augment de les 

desigualtats econòmiques. Stiglitz (2012) indica que tant la globalització dels mercats de 

capital com la del comerç contribueixen a augmentar les desigualtats. La liberalització dels 

mercats de capital i financers condiciona l’increment de les desigualtats, d’altra banda, la 

globalització del comerç també augmenta les desigualtats perquè Stiglitz (2012) i Keeley 

(2018) argumenten que la circulació de béns és un bon substitut de la circulació de persones. 

És a dir, si un país com els Estats Units importa béns que requereixen mà d’obra no 

qualificada es redueix la demanda de treballadors no qualificats per fabricar aquests béns als 

Estats Units. Per tant, els salaris dels treballadors sense qualificació disminueixen i tant 

Stiglitz (2012) com Keeley (2018) consideren que això contribueix a la creixent desigualtat.  

Tanmateix, Zucman (2019) destaca que la globalització pressiona els ingressos i salaris de la 

classe treballadora dels països més desenvolupats, ja que aquests competeixen pels llocs de 

treball amb un gran nombre de treballadors de països emergents.10 En una línia similar 

l’OCDE (2015) i Keeley (2018) exposen que durant els últims anys, els mercats laborals han 

canviat de manera profunda a causa de la globalització, el canvi tecnològic i les reformes 

governamentals i aquests canvis han afectat als ingressos. Un canvi important en el mercat 

laboral causat per la globalització i el canvi tecnològic és que els treballadors amb alta 

qualificació en sectors molt demandats com les TIC (Tecnologies de la Informació i de la 

Comunicació) o les finances, han experimentat un increment significatiu dels seus ingressos 

mentre que els salaris dels treballadors amb poca o sense qualificació no han augmentat. 

 
9  El 10 % de la població amb els ingressos més baixos. 
10 Aquest fet és provocat per la deslocalització, trasllat que algunes empreses fan a altres països, en especial cap als països 
emergents, per estalviar-se costos relacionats amb el procés productiu. 
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Un altre aspecte a través del qual Zucman (2019) considera que la globalització afecta la 

desigualtat és facilitant l’evasió i l’elusió fiscal. Pràctiques com el profit shifting, el trasllat 

artificial dels beneficis de les empreses multinacionals per pagar menys impostos i l’offshore 

wealth, la possibilitat de les persones més riques de les societats d’invertir i moure el seu 

capital a països on els impostos són més baixos són pràctiques que segons Zucman (2019) 

dificulten la redistribució dels recursos per part del govern. Consegüentment, Zucman (2019) 

expressa que l’evasió o elusió fiscal per part de les empreses i els individus, s’ha de 

compensar amb l’increment d’impostos sobre la classe mitjana i la classe treballadora o amb 

una menor recaptació i això últim suposa una menor despesa en transferències i serveis 

públics. 

 

En tercera instància cal reiterar la idea que exposaven Alvaredo et al., (2018), sobre les 

polítiques i les institucions, un factor determinant del nivell de les desigualtats. Des del punt 

de vista d’Alvaredo et al., (2018), les desigualtats econòmiques també són determinades per 

la distribució de la riquesa la qual pot ser de propietat privada o pública. Alvaredo et al., (2018), 

exposen que des de 1980, hi ha hagut una gran transformació de propietat de la riquesa, que 

passa del domini públic al privat. Tanmateix, la riquesa nacional (pública més privada) ha 

crescut notablement, però la riquesa pública és negativa o propera a zero en els països rics i 

segons Alvaredo et al., (2018) això limita la capacitat dels governs per reduir la desigualtat. 

 

 
Gràfic 2.3. Increment de la riquesa privada i descens de la riquesa pública en els països rics, 1970-2016.  

Gràfic lineal que representa l’evolució de la riquesa privada i la de la riquesa pública per a diversos països avançats. L’eix vertical 
representa el valor de la riquesa en percentatge respecte a l’ingrés nacional i l’eix horitzontal el temps en anys. La llegenda 
mostra en colors els països representats. Font: Alvaredo, F., Chancel, L., Piketty, T., Saez, E., i Zucman, G., 2018. 
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En aquest darrer gràfic, s’observa com la riquesa privada ha incrementat a tots els països rics 

des del 1970 i en contraposició la riquesa pública ha anat disminuint en alguns casos arribant 

a valors negatius i apropant-se a zero.11 

  

En quart lloc, Stiglitz (2012) a part de la globalització considera un conjunt ampli de factors 

que contribueixen a la desigualtat. L’atur definit per Stiglitz (2012) com la incapacitat del 

mercat per crear llocs de treball per a tants ciutadans és considerada per l’autor el pitjor error 

del mercat, la principal font d’ineficiència i una causa important de la desigualtat. 

Stiglitz (2012) també esmenta els canvis en els mercats laborals que mencionen l’OCDE 

(2015) i Keeley (2018). Segons Stiglitz (2012) durant els últims anys als Estats Units12, les 

ocupacions de la classe mitjana que requereixen un moderat nivell de qualificació com els 

treballs de la indústria automobilística, semblen estar desapareixent en relació amb les 

ocupacions que requereixen poca qualificació i els de la part alta, que en requereixen més.  

Aquest fenomen es coneix com la polarització de la població activa i d’acord amb Stiglitz 

(2012) és una gran font de les desigualtats.  

L’absència o disminució de la igualtat d’oportunitats és per Stiglitz (2012) una altra de les 

grans causes de l’increment de les desigualtats. La igualtat d’oportunitats és un aspecte molt 

rellevant a l’hora de reduir les desigualtats. Segons el Projecte de Mobilitat Econòmica (citat 

per Stiglitz, 2012), hi ha una relació més forta entre el nivell d’estudis i els resultats econòmics, 

educatius i socioemocionals dels fills als Estats Units que a qualsevol altre dels països 

estudiats. Així mateix, Alan Krueger (citat per Stiglitz, 2012) va assenyalar que la probabilitat 

que una persona nascuda en una família que estigui en el 10 % més baix de la distribució 

dels ingressos ascendeixi al 10 % més alt quan sigui adulta és aproximadament la mateixa 

probabilitat que un pare que mesuri 168 cm d’altura tingui un fill que de gran mesuri més de 

185 cm. Pot passar, però no sovint. Per tant, Stiglitz (2012) argumenta que el declivi de la 

igualtat d’oportunitats va de la mà amb una creixent desigualtat i que els països amb més 

desigualtat, sistemàticament tenen una menor igualtat d’oportunitats i això crea un cercle 

viciós.   

Un altre aspecte que Stiglitz (2012) exposa en el seu llibre El Precio de la desigualdad és el  

rent-seeking, un concepte que traduït al català seria la cerca de renda. Segons Stiglitz (2012) 

el rent-seeking és una pràctica a través de la qual s’aconsegueixen ingressos no com una 

retribució a la creació de la riquesa, sinó quedant-se amb una major porció de la riquesa que 

ja s’havia produït de totes formes sense el seu esforç. Stiglitz (2012) considera el rent-seeking 

com una causa important de les desigualtats econòmiques. Els exemples de pràctiques de 

rent-seeking que menciona Stiglitz (2012) són les transferències i subvencions ocultes i 

públiques per part del govern, les lleis que fan menys competitius els mercats, una aplicació 

laxa de les lleis sobre la competència i uns estatuts que permeten a les empreses aprofitar-

se dels altres i traslladar els seus costos a la resta de la societat.13 

Stiglitz (2012) també explica que el rent-seeking és característic en aquells països amb 

abundància de recursos naturals, ja que resulta més fàcil fer-se ric aconseguint accedir als 

recursos sota uns termes favorables que produir riquesa.  

Una altra pràctica que Stiglitz (2012) destaca del rent-seeking, es desenvolupa en les 

economies modernes i consisteix a aconseguir actius estatals, com el petroli o minerals, per 

sota del preu just del mercat. Hi ha una altra pràctica contrària a l’anterior que Stiglitz (2012) 

 
11 Quan la riquesa pública és negativa, els deutes superen el valor dels actius. 
12 Aquí Stiglitz fa referència als anys anteriors d’escriure el seu llibre, per tant, els anys anteriors a 2012. 
13 A través del que es coneix com a externalitat negativa.  
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menciona i aquesta és la de vendre al govern productes per sobre dels preus del mercat. Pel 

que fa al rent-seeking, Stiglitz (2012) hi afegeix les pràctiques monopolistes, el control que 

tenen els màxims directius per emportar-se una porció més gran dels ingressos de l’empresa 

i els advocats que juguen amb els buits legals per pagar menys tributs. Segons Stiglitz (2012), 

totes les pràctiques que s’han citat i que s’engloben dins del rent-seeking o cerca de rendes, 

generen un increment dels nivells de les desigualtats econòmiques.  

Stiglitz (2012) afegeix que el sector financer va contribuir al nivell de desigualtat, a causa del 

seu paper en la creació de la crisi de 2008-2009. A més, Jamie Galbraith (citat per Stiglitz, 

2012), va demostrar que els països amb un sector financer més gran tenen més desigualtat i 

Stiglitz (2012) afirma que la relació no és casual. 

Finalment, Stiglitz (2012) expressa que hi ha altres causes de l’increment de les desigualtats, 

a part de les forces del mercat. Canvis en la societat com el declivi de l’afiliació a sindicats, 

idea també defensada per Keeley (2018). Com a exemple Stiglitz (2012) exposa que dels 

assalariats estatunidencs afiliats a sindicats es va passar d’un 20,1 % l’any 1980 a un 11,9 % 

l’any 2010. La debilitació dels sindicats provoca una menor protecció pels treballadors, 

protecció que d’acord amb Stiglitz (2012) proporciona una mà d’obra de qualitat, amb uns 

treballadors fidels a les seves empreses i que estan més disposats a invertir en si mateixos i 

en la seva vida professional. 

L’OCDE (2015) també afegeix que durant els darrers anys els tipus impositius marginals s’han 

reduït per aquells que disposen d’ingressos alts i la redistribució es va disminuir des de mitjans 

dels anys noranta fins a la Gran Recessió. Sobre això, l’OCDE (2015) hi suma la tendència 

demogràfica i social i els factors cíclics que a part del que s’ha mencionat fins ara també 

contribueixen a l’augment de les desigualtats. L’OCDE (2015) també destaca que hi ha hagut 

una tendència que impulsa el creixement de les desigualtats, causada per dos fets, 

l’increment desmesurat dels ingressos de l’1 % i un increment escàs o fins i tot una reducció 

dels ingressos de la part de la població amb menys renda. Keeley (2018) també considera 

altres factors com el treball atípic i canvis socials com per exemple que cada cop és més 

probable que una persona es casi o visqui amb una persona d’una classe social similar i 

l’augment de les famílies monoparentals, els quals també contribueixen al creixement de la 

desigualtat.  
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2.4 CONSEQÜÈNCIES D’UNA ELEVADA DESIGUALTAT 

 
La desigualtat econòmica o un elevat nivell d’aquesta, té efectes socials, econòmics i inclús 

polítics que s’observen en aquest apartat. Tot i això, cal destacar que en aquest apartat no 

s’esmenta els efectes de la desigualtat sobre el creixement econòmic, ja que això s’exposarà 

més endavant.  

 
Stiglitz (2012) sobre les conseqüències d’una elevada i creixent desigualtat:  

 

En realidad, estamos pagando un elevado precio por nuestra creciente y desmesurada 

desigualdad: no solo un crecimiento más lento y un PIB menor, sino incluso más inestabilidad. 

Y eso por no hablar de los otros precios que estamos pagando: una democracia más débil, 

una menor sensación de equidad y justicia, e incluso, como ya he apuntado, un 

cuestionamiento de nuestro sentido de la identidad. (p. 39) 

 

Des d’un punt de vista similar, Angel Gurría, exsecretari general de l’OCDE (citat per Keeley, 

2018) va afirmar el següent sobre la desigualtat: “El pacto social empieza a desentrañar en 

muchos países (...) En muchas sociedades la incertidumbre y los temores de deterioro social 

y exclusión han llegado a la clase media”.  

 

A conseqüència d’una elevada desigualtat Keeley (2018) planteja que es redueix la mobilitat 

social. Keeley (2018) esmenta que no és sorprenent que l’avantatge econòmic es transmet 

de generació en generació. Per exemplificar-ho, Keeley (2018) cita una investigació de la 

London School of Economics. En aquesta investigació es va concloure que estudiants amb 

cognoms com Baskerville i Mandeville, que es remunten als invasors normands que van 

dominar Anglaterra en el segle XI, havien assistit a les universitats més exclusives, com 

Oxford i Cambridge, de manera constant durant vuit segles. Keeley (2018) afegeix que aquest 

fenomen no es limita al Regne Unit, sinó que l’economista Gregory Clark (citat per Keeley, 

2018) va trobar proves d’estructures socials rígides a diverses societats com el Japó, Estats 

Units i inclús Xina.  

 

D’altra banda, Keeley (2018) també considera que la desigualtat podria inclús afectar a la 

salut i a la felicitat i cita un estudi dels epidemiòlegs, Kate Pickett i Richard Wilkinson. Aquests 

afirmen que hi ha un vincle especial entre la desigualtat i el que The Economist descriu com 

els mals socials: més delinqüència, major mortalitat infantil, ciutadans més obesos, vides més 

curtes, més embarassos d’adolescents, més discriminació contra les dones, etc. Segons Kate 

Pickett i Richard Wilkinson (citats per Keeley, 2018), quan els éssers humans se senten 

inferiors socialment, alliberen cortisol i això fa que la pressió arterial i els nivells de sucre en 

sang augmentin, cosa que pot causar diverses condicions mèdiques. Tot i això, Keeley (2018) 

destaca que aquesta investigació va ser qüestionada tant per les dades, com per les 

comparacions entre països, les quals no tenen en compte altres factors no relacionats amb 

la desigualtat com la dieta o la genètica. Keeley (2018) explica que en una revisió independent 

a la investigació de Pickett i Wilkinson, que  va dur a terme la Fundació Joseph Rowntree del 

Regne Unit. Es va concloure que hi ha una correlació entre desigualtat i problemes de salut i 

socials, però es desconeix si la desigualtat d’ingressos causa problemes socials i de salut 

independentment d’altres factors.  
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Tanmateix, Elisa Díaz Martínez (2016) en l’article “Desigualtat social, crisi econòmica i salut 

a Espanya” també conclou que la salut dels espanyols es podria veure afectada per la 

desigualtat econòmica. Martínez García (citat per Díaz, 2016) simplifica l’anàlisi de les classes 

socials, diferenciant, d’una banda, els treballadors de coll blanc, que formen part del sector 

dels serveis i tenen una qualificació mitjana i alta. D’altra banda, els treballadors de coll blau, 

amb feines que exigeixen esforç físic i entre els quals n’hi ha de qualificats i no qualificats. En 

l’article de Díaz (2016) també s’utilitza aquesta simplificació a l’hora d’analitzar les diferents 

classes socials. 

 

Retornant al punt principal, d’acord amb Díaz (2016) l’esperança de vida dels espanyols és 

de les més altes, comparada amb la resta de països membres de l’OCDE. Però en dividir el 

nivell de salut de la població segons l’edat, l’educació o la classe social, s’hi troben 

desigualtats significatives. Això s’observa en els següents gràfics:  

 

 
 
Gràfic 2.4. Malaltia o problema de salut crònica segons classe social.  

Gràfics de barres on en l’eix vertical hi ha el percentatge de població de cada classe social, d’altra banda, en l’eix horitzontal, les 

classes socials estan ordenades de manera decreixent. Un dels gràfics mostra el percentatge de persones segons la classe 

social que tenen pressió alta i l’altre mal d’esquena. Font: Díaz, 2016. 

 

En aquest primer gràfic s’observa que problemes de salut com la pressió alta o el mal 

d’esquena afecten més als treballadors de coll blau, que no pas als treballadors de coll blanc.  
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Gràfic 2.5. Trastorns mentals (ansietat, depressió, etc.) segons la classe social.  

Gràfics de barres on en l’eix vertical hi ha el percentatge de població de cada classe social, d’altra banda, en l’eix horitzontal, les 

classes socials estan ordenades de manera decreixent, pel que fa a la qualificació. El gràfic de l’esquerra és de la població adulta 

mentre que el de la dreta és de la població infantil. Font: Díaz, 2016. 

 
En definitiva, com va concloure Díaz (2016), la desigualtat podria estar correlacionada amb 

el nivell de salut. En els dos gràfics s’observa que un major percentatge dels treballadors de 

coll blau pateixen trastorns mentals i malalties o problemes de salut crònica en comparació 

amb els treballadors de coll blanc.  

 

L’OCDE (2015) també planteja i exposa diversos efectes que la desigualtat d’ingressos té 

sobre altres àmbits. En primer lloc, segons l’OCDE (2015), en els països membres de 

l’organització, la desigualtat d’ingressos està associada negativament amb el nivell educatiu 

mitjà. L’OCDE (2015) afirma que hi ha una correlació entre la participació de la població en 

l’educació secundària i el coeficient de Gini de la desigualtat d’ingressos, això s’observa en 

el gràfic 2.6. L’OCDE (2015) afegeix que aquesta correlació entre desigualtat d’ingressos 

mesurada amb el coeficient de Gini i l’educació secundària també es dona amb l’educació 

superior. 

Per tant, l’OCDE (2015) sosté que la desigualtat d’ingressos redueix les oportunitats laborals 

i d’inversió d’aquelles persones més desfavorides, per tant, la mobilitat social també es veu 

afectada per la desigualtat econòmica, cosa que també s’observa en el següent gràfic. 
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Gràfic 2.6. Desigualtat, matriculació i mobilitat social als països de l’OCDE.  

Gràfics lineals, en l’eix vertical del gràfic de l’esquerra hi ha la quantitat de població matriculada en educació superior entre la 

població amb 15-19 anys, en l’eix horitzontal hi ha el coeficient de Gini, que en aquest cas mesura la desigualtat d’ingressos. En 

el gràfic de la dreta, l’eix vertical representa l’elasticitat dels ingressos entre generacions i l’eix horitzontal és el mateix que en el 

gràfic de l’esquerra.14 Font: OCDE, 2015. 

 
En el gràfic de l’esquerra, s’observa que en els països amb major desigualtat com Mèxic i 

Turquia, el percentatge de matriculació d’educació secundària és menor comparat amb altres 

països amb menys desigualtat com per exemple Eslovènia. Xile sembla ser una excepció, on 

la desigualtat mesurada a través del coeficient de Gini és elevada. No obstant això, el 

percentatge de matriculació en l’educació secundària té un valor semblant a altres països 

amb menys desigualtat.15 En el gràfic de la dreta s’observa que en els països amb major 

desigualtat hi ha menys mobilitat social, aquests són Itàlia, el Regne Unit i els Estats Units 

d’Amèrica. 

 
D’acord amb l’OCDE (2015) els resultats dels estudiants depenen en l’educació dels seus 

pares. Per tant, l’OCDE (2015) exposa que la probabilitat de graduar-se en la universitat és 

major pels individus que tenen pares amb un alt nivell d’estudis, més del 40 % d’aquests reben 

educació superior, en comparació amb el 30 % de probabilitats per aquells que tenen pares 

amb un nivell d’educació mitjà. Igualment, l’OCDE (2015) expressa que la probabilitat 

d’obtenir educació superior disminueix amb la desigualtat, però només pels individus amb 

pares d’un baix nivell educatiu. L’OCDE (2015) afegeix que la desigualtat també està 

associada amb un augment significatiu de la probabilitat que les persones amb pares de baix 

nivell educatiu només assoleixen l’educació secundària, aquestes probabilitats estan 

representades en els gràfics següents. 

 

 

 
14 En comptes d’elasticitat dels ingressos, també es podria parlar de la mobilitat d’aquests ingressos entre generacions. 
15 Espanya i Austràlia també són dos casos excepcionals on la desigualtat d’ingressos és més baixa que altres països com 
Mèxic, però el percentatge de matriculació en l’educació secundària també és relativament baix.  
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Gràfic 2.7. Probabilitats del nivell d’estudis que es poden assolir, segons els estudis dels pares i la desigualtat. 

Gràfics lineals que mostren les diverses probabilitats de rebre educació superior (primer gràfic) i només educació secundària 

(segon gràfic), segons els estudis dels pares i la desigualtat d’ingressos mesurada amb el coeficient de Gini. A l’eix vertical hi ha 

la probabilitat d’obtenir educació superior pel primer gràfic i només educació secundària en el segon gràfic i en l’eix horitzontal 

hi ha els diferents valors del coeficient de Gini, que en aquest cas mesura la desigualtat d’ingressos.16 Font: OCDE, 2015. 

 
Com bé s’observa en el gràfic, les probabilitats d’obtenir educació superior per aquelles 

persones amb pares de baix nivell educatiu es redueixen amb l’augment de la desigualtat 

d’ingressos, mentre que les probabilitats dels individus amb pares d’alt o mitjà nivell educatiu 

es mantenen. D’altra banda, pel que fa a les probabilitats de només obtenir educació 

secundària, aquestes augmenten pels individus amb pares de baix nivell educatiu i es 

mantenen per la resta.  

 

 
16 PEB: abreviació utilitzada per l’OCDE (2015) en el llibre In It Together: Why Less Inequality Benefits All. Les sigles de PEB, 
corresponen a Parent Educational Background i es podria traduir com el nivell d’estudis o formació dels pares.  
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L’OCDE (2015) també exposa que els efectes de la desigualtat sobre el capital humà també 

s’observen en les competències o habilitats. Aquestes evidències les obté l’OCDE (2015) a 

través del PIAAC (Programme for the International Assessment of Adult Competencies) 17, 

uns tests amb els quals l’OCDE avalua competències relacionades amb les matemàtiques i 

la lectura de les persones de 16 a 65 anys. 

Segons l’OCDE (2015) igual que amb les probabilitats d’obtenir educació superior per a les 

persones amb pares d’un baix nivell educatiu, els resultats de les proves matemàtiques 

empitjoren per al mateix grup de persones a mesura que augmenta la desigualtat i això 

s’observa en el següent gràfic. 

 

 

 
 
Gràfic 2.8. Puntuació mitjana de la prova de matemàtiques segons els estudis dels pares i la desigualtat. 

Gràfic lineal que representa la puntuació mitjana de la prova de matemàtiques de les PIAAC, segons els estudis dels pares i la 

desigualtat. En l’eix vertical s’hi troba la puntuació i en l’horitzontal la desigualtat d’ingressos mesurada amb el coeficient de Gini. 

Font: OCDE, 2015. 

 

En el darrer gràfic s’observa que la puntuació mitjana de les proves de matemàtiques 

disminueix amb la desigualtat per a les persones amb pares d’un baix nivell educatiu i, en 

canvi, com ja s’ha vist als gràfics anteriors, per a les persones amb pares d’un nivell educatiu 

mitjà o alt, les variacions són mínimes o inclús no n’hi ha. 

L’OCDE (2015) expressa que els resultats de l’últim gràfic podrien ser una simple 

conseqüència de l’observació anterior, és a dir, que el fet que les probabilitats d’obtenir 

educació superior siguin més petites pels individus més desfavorits i que també les seves 

probabilitats de només obtenir educació secundària siguin més altes fa que el seu nivell 

educatiu i les seves competències siguin més reduïdes.  

Per aquest motiu, l’OCDE (2015) exposa dades del mateix tipus, és a dir els resultats o 

puntuació mitjana en la prova de matemàtiques, però en aquest cas es comparen individus 

amb el mateix nivell educatiu. 

 

 
17 En català es podria traduir com el Programa per a l’Avaluació Internacional de les Competències de la població adulta. 
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Gràfic 2.9. Puntuació mitjana de la prova de matemàtiques segons els estudis dels pares i la desigualtat, en aquest cas 
comparant els individus amb un mateix nivell educatiu. 

Gràfic lineal que representa la puntuació mitjana de la prova de matemàtiques de les PIAAC, segons els estudis dels pares i la 

desigualtat i tenint en compte que les comparacions s’han realitzat entre individus d’un mateix nivell educatiu. En l’eix vertical hi 

ha la puntuació mitjana de la prova i en l’eix horitzontal la desigualtat d’ingressos mesurada a través del coeficient de Gini. Font: 

OCDE, 2015. 

 

Els resultats que s’observen en el darrer gràfic són molt similars al del gràfic anterior a aquest, 

la desigualtat continua afectant la puntuació d’aquells individus més desfavorits i fins i tot 

arriba a perjudicar els resultats dels individus amb pares d’un mitjà nivell educatiu.  

L’OCDE (2015) justifica que les diferències en la puntuació de les proves de matemàtiques 

de les PIAAC també poden ser causa de diferències pel que fa a la qualitat d’educació i 

formació que van rebre els diferents individus. Evidentment, un individu de classe baixa no 

rep una educació de la mateixa qualitat que un individu de classe alta. 

Tanmateix, l’OCDE (2015) exposa que l’evidència també demostra que la desigualtat redueix 

les oportunitats dels individus més desfavorits en el mercat laboral. En el següent gràfic, 

s’observa que a mesura que incrementa la desigualtat d’ingressos, la probabilitat de no ser 

contractat durant la vida laboral de les persones amb pares de baix nivell educatiu, augmenta.  

 
Gràfic 3.1. Probabilitats de no ser contractat durant la vida laboral segons els estudis dels pares i la desigualtat. 
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Gràfic lineal que representa les probabilitats de no ser contractats durant la vida laboral de les persones amb pares amb baix 

nivell d’estudis, les persones amb pares amb un nivell mitjà d’educació i les persones amb pares amb un alt nivell educatiu, 

segons la desigualtat. En l’eix vertical hi ha les probabilitats de no ser contractat mentre que en l’eix horitzontal hi ha la desigualtat 

d’ingressos mesurada amb el coeficient de Gini. Font: OCDE, 2015. 

 

D’altra banda, Stiglitz (2012) en la introducció d’El Precio de la Desigualdad, assenyala que 

les conseqüències de la desigualtat són altes taxes de criminalitat, problemes sanitaris, 

menors nivells d’educació, de cohesió social i d’esperança de vida.  

En una línia similar a l’OCDE (2015), Jonathan Chait (citat per Stiglitz, 2012) conclou amb el 

Projecte de Mobilitat Econòmica i a través de les investigacions realitzades per l’Institut de 

Política Econòmica que els nens pobres que tenen èxit amb els seus estudis tenen menys 

probabilitats de graduar-se en una universitat que els nens més rics que tenen pitjor rendiment 

escolar. També afegeix que tot i que aconsegueixen graduar-se, els fills dels pobres 

segueixen sent més pobres que els fills dels rics amb menys estudis.  

Sobre les oportunitats, Stiglitz (2012) destaca que tot i que les desigualtats d’ingressos i el 

nivell d’estudis dels pares repercuteixen directament en les desigualtats en les oportunitats 

per a l’educació dels fills, la desigualtat d’oportunitats comença inclús abans de 

l’escolarització. Segons Stiglitz (2012) en les condicions que enfronten els més pobres abans 

i després del naixement, diferències en l’alimentació i en l’exposició a agents contaminants 

mediambientals, que poden tenir efectes per tota la vida.  

 

En l’àmbit polític, Stiglitz (2012) afirma que en una democràcia amb un alt nivell de desigualtat, 

la política pot ser desequilibrada. Des del punt de vista de Stiglitz (2012) la desregulació, fruit 

d’una política desequilibrada que és impulsada per una desigualtat extrema condueix a la 

inestabilitat. Stiglitz (2012) afegeix que mentre que la desigualtat genera inestabilitat, la 

mateixa inestabilitat genera més desigualtat. 

A més, Stiglitz (2012) sosté que a part de generar inestabilitat, hi ha diverses raons per les 

quals una alta desigualtat fomenta una economia menys eficient i menys productiva. Per 

exemple Stiglitz (2012), afirma que tot i que se sol donar gran importància al sector privat pel 

que fa a les innovacions, l’èxit de les empreses i de la viabilitat de l’economia, depèn en gran 

part d’un sector públic que funcioni correctament, que estableixi les regles bàsiques del joc, 

que faci complir lleis i aporti infraestructura tangible i intangible per aconseguir un bon 

funcionament de la societat i de l’economia. Després d’assenyalar la rellevància del sector 

públic i de les inversions públiques, Stiglitz (2012) justifica que la incapacitat de realitzar 

inversions públiques és el resultat d’un repartiment molt desigual de la riquesa en la societat 

i com més desigual és una societat en termes de riquesa, els rics es mostren més contraris a 

invertir en les necessitats comunes. Idea que també és defensada per Sarah Voitchovsky 

(citada per Keeley, 2018).  

Finalment, Stiglitz (2019) planteja que les desigualtats econòmiques han contribuït a 

l’augment del populisme i també relaciona l’increment de les desigualtats amb conseqüències 

sobre la salut, idea també defensada per Díaz (2016) i Keeley (2018).  
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2.5 MESURES, REFORMES I POLÍTIQUES PER REDUIR LES 

DESIGUALTATS ECONÒMIQUES 
 

L’objectiu principal d’aquesta part del treball és proposar mesures i reformes que ajudin a 

reduir els nivells de desigualtats i frenar l’evolució d’aquestes. Cal tenir en compte que 

algunes reformes o polítiques poden ser contraproduents18, és a dir, poden reduir la 

desigualtat, però perjudicar el creixement econòmic, l’OCDE (2015) assegura que s’han 

d’aplicar aquelles polítiques que siguin positives pel creixement, però que també permetin 

reduir la desigualtat. Sobre aquest mateix punt, Keeley (2018) manifesta que les polítiques 

contra la desigualtat poden ser positives pel creixement i per reduir la desigualtat. Per 

exemple aquelles que milloren la qualitat de l’atenció de la salut i de l’educació dels infants. 

Però, d’altra banda, Keeley (2018) afirma que hi ha polítiques positives pel creixement, però 

que fomenten la desigualtat. Com a exemple Keeley (2018) esmenta que hi ha certes formes 

de tributació, com els impostos indirectes19 que influeixen molt menys en l’activitat econòmica 

comparada amb els impostos directes. Tot i això, des de la perspectiva de la desigualtat 

d’ingressos, els impostos indirectes afecten més a les persones amb salaris baixos que a les 

persones amb salaris alts. Un altre problema és el que plantegen Alvaredo et al., (2018), els 

quals asseguren que enfrontar la desigualtat d’ingressos i de riquesa es requereixen canvis 

importants en les polítiques impositives nacionals i globals. Igualment, Alvaredo et al., (2018) 

argumenten que els governs haurien de realitzar inversions públiques en educació, salut i 

protecció ambiental per reduir els nivells de desigualtat d’ingressos i riquesa i prevenir futurs 

increments, però també afirmen que no serà una tasca senzilla a causa de l’endeutament dels 

governs.  

 

Pel que fa a les mesures a adoptar per reduir les desigualtats econòmiques la majoria dels 

autors coincideixen en certes idees, amb excepció de Tony Atkinson, el qual proposava 

algunes reformes molt intervencionistes i més originals en comparació a la resta d’autors. 

D’altra banda, cal tenir present que com bé esmenta l’OCDE (2015) l’increment de la 

desigualtat està fortament associat a les estructures econòmiques i que, per tant, canviar les 

institucions polítiques i les relacions entre els agents econòmics és una tasca complicada. 

 

En primer lloc, Cuesta i Negre (2017) i Keeley (2018) consideren que per reduir les 

desigualtats econòmiques cal més estudis sobre els seus indicadors i més dades. Keeley 

(2018) defensa que és necessari examinar amb atenció les dades per determinar si el 

creixement és realment inclusiu i justifica que les dades sobre desigualtat i pobresa poden 

ser útils per determinar-ho. No obstant això, Keeley (2018) exposa que hi ha una escassetat 

de dades respecte a la desigualtat. Idea que també defensen Cuesta i Negre (2017) els quals 

argumenten que per combatre les desigualtats és necessari un control i seguiment dels canvis 

en la distribució.  Això requereix un esforç major en termes de recol·lecció de dades comparat 

amb el càlcul del PIB o de la renda per càpita. Sobre quin hauria de ser el pas a seguir per 

fer front a les desigualtats econòmiques, Cuesta i Negre (2017) afirmen que: “Esperar siempre 

el crecimiento indefinido del pastel para acabar con la pobreza no solo es un desafío a la 

 
18Aquesta convicció podria semblar raonable, però alguns autors com Keeley (2018) o l’OCDE (2015) demostren que les 
polítiques que busquen reduir la desigualtat no perjudiquen el creixement econòmic. 
19De manera breu, els impostos directes graven el patrimoni i, en canvi, els indirectes són aquells que graven activitats. Per 
exemple l’IVA és un impost indirecte que grava el consum i l’IRPF és un impost directe que grava la renda de les persones 
físiques. 
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paciencia, sino un absurdo moral, dado los medios económicos de los que disponemos en 

relación con lo que se necesita”. 

Per acabar amb l’escassetat de dades sobre desigualtat econòmica i social Keeley (2018) 

proposa una sèrie d’indicadors per mesurar no només els ingressos i la desigualtat sinó també 

l’evolució de la vida de les persones. Keeley (2018) expressa que l’Índex de 

Desenvolupament Humà, elaborat pel Programa de les Nacions Unides pel Desenvolupament 

és una mesura útil sobre la situació de les societats on es reflecteix el nivell de 

desenvolupament d’un país a través de tres indicadors: l’ingrés, l’esperança de vida i els anys 

d’escolarització. Tanmateix, Keeley (2018) també esmenta que l’Índex per a una Vida millor 

de l’OCDE és un bon indicador de benestar. 

D’altra banda, Keeley (2018) argumenta que a part de l’escassetat de dades, la informació 

sobre desigualtat té certes limitacions perquè també hi ha desigualtats regionals i desigualtats 

en la salut com s’ha observat en l’apartat anterior d’aquest treball de recerca.  

Paral·lelament, Cuesta i Negre (2017) suggereixen inversions en la producció de dades 

sobretot en enquestes dins dels països en vies de desenvolupament i l’accés a informació 

fiscal per captar millor els canvis en la part més rica de la distribució.  

 

En segon terme, diversos autors consideren que la reducció de la desigualtat s’ha de realitzar 

a través de reformes o polítiques en l’educació i l’escolarització. Stiglitz (2012), l’OCDE 

(2015), Alvaredo et al., (2018) i Keeley (2018) consideren que s’ha de facilitar l’accés a 

l’educació per millorar la igualtat d’oportunitats i, per tant, reduir la desigualtat. 

Segons l’OCDE (2015) i Keeley (2018) la condició social dels pares està relacionada amb el 

rendiment escolar dels seus fills, una dada que és demostrada en la part anterior d’aquest 

mateix treball. Tant l’OCDE (2015) com Keeley (2018) proposen invertir en educació des dels 

primers anys de la infància, per així abordar les diferències socioeconòmiques en l’educació. 

Tanmateix, James Heckman (citat per Keeley, 2018) va afirmar que els joves que reben 

atenció i educació durant els primers anys de la infància tenen tota una vida per cultivar els 

beneficis. Keeley (2018) argumenta que per reduir l’impacte de la condició social en 

l’educació, les polítiques s’haurien de centrar en dos conceptes, l’equitat un concepte que es 

basa en dos principis la justícia i la inclusió. Dit d’altra forma Keeley (2018) esmenta que les 

circumstàncies d’una persona com el gènere, l’ètnia, etc., no haurien de limitar el rendiment 

escolar i que totes les persones haurien de desenvolupar certes competències bàsiques per 

mitjà de l’educació. El segon concepte és la qualitat educativa que implica unes escoles amb 

instal·lacions de qualitat, però també un sistema educatiu que cobreixi les necessitats dels 

estudiants. Un altre aspecte que Keeley (2018) valora sobre l’educació, és la inclusió, educar 

a nens amb discapacitats en aules regulars i educar tant a nens de famílies pobres com de 

famílies més acomodades dins les mateixes aules. D’altra banda, l’OCDE (2015) suggereix 

polítiques dirigides a reduir les despeses relacionades amb el material escolar o oferir serveis 

gratuïts que poden ajudar a les famílies amb baixos ingressos i amb membres en edat escolar 

com per exemple els serveis relacionats amb la despesa alimentària. L’OCDE (2015) i Keeley 

(2018) afegeixen que cal una bona infraestructura docent que animi als estudiants a no deixar 

els estudis i que també s’adaptin a cada alumne. 

 

Tercerament, l’altre aspecte que s’ha de tenir present per reduir les desigualtats són els 

mercats laborals. L’OCDE (2015), Alvaredo et al., (2018) i Keeley (2018) consideren que les 

mesures per afavorir a ocupacions més ben remunerades i de més qualitat són claus per 

enfrontar l’estancament o el creixement dèbil dels ingressos de la meitat més pobre de la 
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població i, per tant, la desigualtat. L’OCDE (2015) i Keeley (2018) afirmen que el treball és 

una de les millors respostes per combatre la pobresa, però en els últims anys ha sorgit el 

concepte de pobresa en el treball, una situació en la qual els treballadors guanyen massa poc 

per poder passar el llindar de la pobresa. Una tendència provocada pels salaris baixos, però 

també per l’increment del treball atípic.  

L’OCDE (2015) recomana polítiques per aconseguir un mercat laboral més inclusiu, i 

promoure feines de qualitat i no centrar tant l’atenció en la quantitat. Per millorar la qualitat de 

l’ocupació, l’OCDE (2015) se centra en tres dimensions relacionades amb la feina, la qualitat 

dels ingressos, la seguretat en el mercat laboral i la qualitat de l’entorn laboral. Pel que fa a 

la qualitat dels ingressos, aquest punt té a veure en com la remuneració contribueix als nivells 

de vida material dels treballadors. La seguretat en el mercat laboral recull els aspectes 

relacionats amb el mercat laboral i la seguretat econòmica. Pels països avançats això té a 

veure amb el risc d’atur i els subsidis de desocupació. D’altra banda, pels països emergents 

l’atur ocult i la contractació sota unes condicions laborals pèssimes constitueixen les principals 

preocupacions. La qualitat de l’entorn laboral està relacionat amb els aspectes no econòmics 

de la feina com l’estrès laboral que pot afectar la salut dels treballadors.  

D’altra banda, l’OCDE (2015) i Keeley (2018) sostenen que a part de l’escolarització 

obligatòria els treballadors s’han de seguir formant.  

Val a dir que un altre aspecte que l’OCDE (2015) i Keeley (2018) recomanen millorar és la 

inclusió laboral. Keeley (2018) proposa polítiques específiques per solucionar els problemes 

de certs grups representats de manera insuficient en la força laboral, com els joves, les dones 

i també determinats grups de treball, com aquells ocupats en llocs de treball a temps parcial 

o amb contractes temporals. L’OCDE (2015) proposa acabar definitivament amb la desigualtat 

de gènere laboral i salarial, alguns exemples que es poden aplicar i que l’OCDE (2015) 

suggereix són que les dones puguin retornar a la seva feina amb una remuneració similar 

després de la baixa per maternitat, mesures per facilitar la feina juntament amb les 

responsabilitats familiars, polítiques per millorar la baixa per paternitat, etc. Keeley (2018) 

suggereix que  s’hauria de fomentar la contractació de dones, per raons socials i d’igualtat i 

també per raons econòmiques, ja que en termes generals, l’augment de la contractació entre 

dones ha frenat el creixement de la desigualtat d’ingressos. 

Respecte als aturats de llarga durada, l’OCDE (2015) també recomana polítiques actives 

dirigides cap a aquest grup, és a dir, cap a les persones amb discapacitats i les persones 

grans. 

Pel que fa als joves, Keeley (2018) proposa reforçar els programes d’aprenentatge i formació 

professional pels joves amb baixos nivell de qualificació, proporcionar incentius perquè les 

empreses contractin a treballadors joves i poc qualificats, a més de programes de segona 

oportunitat pels joves que havien abandonat l’escola. L’OCDE (2015) també argumenta que 

les polítiques haurien de millorar la qualificació dels joves i la seva entrada al món laboral, per 

així reduir l’atur juvenil.  

Quant als treballadors temporals o amb salaris baixos, l’OCDE (2015) indica que s’ha 

d’acabar amb la pobresa laboral per reduir les desigualtats d’ingressos, per això es pot fixar 

un salari mínim i reduir la temporalitat en el mercat laboral. Així mateix, Keeley (2018) 

suggereix polítiques, a través de les quals, es proporcionessin prestacions en el treball per 

reduir el nombre de treballadors pobres o polítiques per assegurar que els contractes 

temporals es converteixin en esglaons per avançar cap a una feina indefinida. 

En quarta instància, la fiscalitat és una de les grans eines per reduir la desigualtat. Krugman 

(2016) sobre la desigualtat, la redistribució i el creixement:  



 

 

  42 

 

 

No digan que la redistribución es mala en sí misma. Incluso si los ingresos elevados fuesen un 

reflejo perfecto de la productividad, los resultados del mercado no equivalen a una justificación 

moral. Y dado el hecho de que la riqueza suele ser un reflejo de la suerte o el poder, hay 

muchos argumentos a favor de que se recaude parte de esa riqueza en forma de impuestos y 

se use para fortalecer la sociedad en su conjunto, siempre que no se destruyan los incentivos 

para seguir creando más riqueza. 

 

Stiglitz (2012) planteja fer més progressius els impostos i sobretot els impostos directes, com 

l’impost sobre les persones físiques i l’impost de societats. Stiglitz (2012) afegeix que s’hauria 

de posar fi a tots els buits legals que permeten pagar menys impostos dels que s’hauria de 

pagar i també proposa la creació d’un impost de successions més eficaç per evitar el 

sorgiment d’una nova oligarquia. 

Tanmateix, l’OCDE (2015) assegura que la redistribució és un dels instruments més potents 

per redistribuir la renda i reduir les desigualtats.  

 

 
Gràfic 3.2. Els impostos i les transferències van suavitzar els efectes de la crisi en els ingressos de les llars.  

Gràfic lineal que representa les transferències (línia grisa), els ingressos de les llars abans d’impostos (línia negra) i l’impost 

sobre la renda de les persones físiques (línia blava discontinua). En l’eix vertical hi ha el percentatge mentre que en l’eix 

horitzontal els anys. Font: OCDE, 2015. 

 

En el gràfic anterior, s’observa la variació percentual dels ingressos de les llars del 2007 al 

2011, a causa de les polítiques d’austeritat que es van aplicar durant la recuperació de la 

Gran Recessió, la desigualtat va seguir en augment sense una contraposició.  

D’acord amb l’OCDE (2015) tot i que es podria pensar que la redistribució dificulta el 

creixement econòmic, un sistema fiscal i de transferències ben dissenyats no té per què 

perjudicar el creixement. Les subvencions per a la desocupació són de les transferències que 

l’OCDE (2015) dona més rellevància per reduir les desigualtats.  

D’altra banda, segons l’OCDE (2015) els ingressos dels quals ocupen les posicions més altes 

en l’escala d’ingressos han augmentat i, per tant, tenen més capacitat per pagar impostos. A 

més, a més, l’OCDE (2015) justifica que la concentració de la riquesa va en augment i a sobre 
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és negativa pel creixement i per això els governs haurien d’augmentar els impostos per 

assegurar que els més rics contribueixen la seva part. 

Altres reformes en relació amb la fiscalitat que l’OCDE (2015) suggereix són augmentar els 

tipus marginals als més rics i millorar la recaptació de manera que s’eliminin les deduccions. 

L’OCDE (2015) proposa fins i tot revaluar el paper dels impostos sobre la propietat i la riquesa 

i sobre la transferència d’actius i també assenyala  que l’impost sobre successions20 és clau 

per reduir les desigualtats de la riquesa i de la renda i promoure la igualtat d’oportunitats. Així 

mateix, l’OCDE (2015) expressa que també s’hauria d’evitar l’evasió i l’elusió fiscal i que la 

redistribució i la protecció social no comporta sempre un increment dels impostos sinó un ús 

eficient dels ingressos provinents d’aquests.  

Sobre les transferències i les subvencions l’OCDE (2015) i Keeley (2018) assenyalen que les 

transferències són importants, però els governs haurien d’evitar la dependència de les 

transferències a llarg termini i argumenten que no han de ser sempre en forma de prestacions. 

Els serveis públics com l’educació i la sanitat també contribueixen en gran manera a reduir 

les desigualtats econòmiques.  

Un altre punt és que l’OCDE (2015) assegura que els governs també haurien d’estabilitzar els 

cicles econòmics, ja que les fases de recessió redueixen de manera notable els ingressos de 

les famílies i generalment no es recuperen en les fases d’expansió.  

 

Finalment, Atkinson (2015) va suggerir una sèrie de propostes per reduir la desigualtat, com 

dirigir el canvi tecnològic i la innovació per fomentar la contractació de treballadors. D’altra 

banda, Atkinson (2015) també proposava aplicar polítiques públiques per garantir que els 

sindicats representin als treballadors i establir on no existeixi un Consell Econòmic i Social on 

participin els interlocutors socials i altres organismes no governamentals. Un altre punt és que 

Atkinson (2015) també suggeria que els governs haurien de marcar-se com a objectiu, 

prevenir i reduir la desocupació, oferint ocupació pública. També defensava un salari mínim 

fixat a partir del nivell de vida i un codi de pràctiques per a la remuneració per sobre del salari 

mínim, acordat a partir d’una “conversa nacional” en la que participi el Consell Econòmic i 

Social.  

Segons Atkinson (2015) en relació amb les pensions, el govern hauria d’oferir a través dels 

bons nacionals d’estalvi un tipus d’interès real positiu pels estalvis, amb una participació 

màxima per persona. És a dir, un sistema de pensions de capitalització en lloc de repartició, 

com és l’espanyol.  

Atkinson (2015) també proposa la creació d’una Autoritat d’Inversió pública que gestioni un 

fons sobirà amb l’objectiu d’augmentar el patrimoni de l’Estat mitjançant inversions en 

empreses i béns immobles i una estructura impositiva més progressiva en l’IRPF. Així com 

deduccions en l’IRPF sobre els ingressos del treball, limitat a la primera franja d’ingressos. 

D’altra banda, Atkinson (2015) també proposava que els ingressos de les herències i de les 

donacions inter vivos haurien de ser gravats amb un impost progressiu sobre els ingressos 

de capital al llarg de la vida i que els països rics haurien d’augmentar el seu objectiu d’Ajuda 

Oficial al Desenvolupament fins a l’1% de la Renda Nacional Bruta.   

 

 

 

 
20 Impost directe que grava les herències i les donacions. 
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3. DEFINICIÓ I INDICADORS DE CREIXEMENT ECONÒMIC 
 

El creixement econòmic constitueix una de les principals preocupacions de la 

macroeconomia, la branca de l’economia que estudia l’economia en conjunt21, és a dir que se 

centra en l’estudi i anàlisi de les variables agregades (PIB, desocupació, inflació, creixement 

econòmic…). Però el creixement no és només una preocupació de la macroeconomia sinó 

que també forma part dels objectius principals de les polítiques econòmiques.  

Retornant al tema principal, el creixement econòmic es pot definir com l’augment o millora de 

la capacitat productiva d’un país o regió. Blanchard (2007) argumenta que el creixement és 

l’augment continu de la producció agregada amb el pas del temps. D’altra banda, Krugman i 

Wells (2014) defineixen el creixement de manera més precisa, expressant que el creixement 

econòmic és la capacitat creixent de produir béns i serveis. És a dir, el creixement econòmic 

no només és l’augment de l’output (béns i serveis) que es produeix en un país durant un 

temps determinat com argumentava Blanchard (2007), sinó que és l’augment de la frontera 

de possibilitats de producció. Ja que un país o regió, pot deixar de produir certs béns i serveis, 

però seguir creixent econòmicament. Per aquest motiu Krugman i Wells (2014) també 

defineixen el creixement econòmic com l’expansió de les possibilitats de producció d’una 

economia, és a dir, la capacitat d’una economia per produir més de tot. Sala i Martin (2013) 

també assenyala que la riquesa de les nacions és la capacitat que tenen els ciutadans de 

produir béns i serveis i, per tant, el creixement de la riquesa ve determinat pel creixement del 

PIB.  

El creixement és important, ja que generalment permet millorar el nivell de vida dels habitants 

d’un país, Krugman i Wells (2014) ho esmenten en el seu llibre explicant que el creixement a 

llarg termini per càpita, una tendència sostinguda a l’alça de l’output per persona és clau per 

salaris més alts i un nivell de vida creixent. Dins d’una línia similar Blanchard (2007) assegura 

que l’evolució del nivell de vida d’un país depèn de la seva producció per càpita i no de la 

producció total. 

 
Com a conclusió, el creixement econòmic és una preocupació pels economistes que se 

centren en la macroeconomia i un propòsit o destí de les polítiques econòmiques. Tanmateix, 

el creixement econòmic és l’increment o ampliació de la capacitat productiva d’un país o regió 

que es dona durant un determinat període de temps. Finalment, el creixement és un factor 

determinant en el nivell de vida dels habitants d’un país.  

 

3.1. Indicadors de creixement  

 
Els indicadors del creixement econòmic permeten saber si un país creix econòmicament, és 

a dir, si augmenta la seva capacitat productiva. A través dels indicadors també es poden 

identificar les fonts i causes del creixement, a més d’identificar si les polítiques econòmiques 

que s’han aplicat han beneficiat o perjudicat al creixement a llarg termini. D’altra banda, els 

indicadors també són útils per realitzar comparacions entre països o regions o amb situacions 

viscudes anteriorment. 

 

Sobre el PIB, Stiglitz (2012) va afirmar:  

 
21 El què resulta de la interacció dels diferents agents econòmics: famílies, empreses i sector públic.  
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Eso se debe a que el PIB no refleja adecuadamente los costes para el medio ambiente. No 

evalúa la sostenibilidad del crecimiento que está produciéndose. (...). El crecimiento que 

procede de agotar las reservas pesqueras o las aguas subterráneas es efímero, pero nuestras 

mediciones no nos lo dicen. Nuestro sistema de precios es defectuoso, porque no refleja con 

exactitud la escasez de muchos de esos recursos medioambientales. Y dado que el PIB se 

basa en los precios de mercado, también nuestra forma de medir el PIB es defectuosa. 

 

Per tant, el PIB tot i ser un bon indicador de creixement econòmic no té en compte l’impacte 

mediambiental de la producció i, per això, tampoc és una mesura adient de benestar.  

 

3.1.1. PIB real per càpita 
 

En el manual Macroeconomía, Krugman i Wells (2014) defensen que el PIB real per càpita, 

el PIB real entre la població, és l’estadística clau per seguir el creixement econòmic, ja que 

permet aïllar els efectes dels canvis en la població. Un breu aclariment que cal afegir, és que 

el PIB real, és el PIB deflactat, és a dir, es tracta del resultat de sostreure els efectes de la 

inflació en el PIB. 

 

3.1.2. Taxa de creixement 

 
Krugman i Wells (2014) esmenten que sovint la informació sobre creixement econòmic en un 

període d’anys, es dona en canvis en la taxa de creixement. A més, a més, mencionen que 

el creixement econòmic i la taxa de creixement són dos conceptes que els economistes 

uneixen i això pot donar a lloc a confusions. 

Per calcular la taxa de creixement, per exemple del PIB, es necessiten les dades de dos 

períodes diferents, per exemple el PIB de l’any 2001 i el de l’any 2002. La fórmula és la 

següent:  

((PIB2002 – PIB2001) / PIB2001) * 100 

D’aquesta manera s’obtindria la taxa de creixement en percentatge de l’any 2002 respecte a 

l’any 2001. Si per exemple el valor del PIB de l’any 2001 és igual a 50.000 milions d’euros i 

el del 2002 són 51.000 milions d’euros, la taxa de creixement es calcularia de la manera 

següent:  

((51.000 milions d’euros - 50.000 milions d’euros) / 50.000 milions d’euros) * 100 = 2 % 
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3.2. MODELS I CAUSES DEL CREIXEMENT ECONÒMIC 
 

Els models del creixement econòmic tenen com a finalitat determinar les causes i fonts 

principals que donen a lloc al creixement econòmic. Els clàssics com Adam Smith, David 

Ricardo i Thomas Malthus van ser dels primers a determinar les causes del creixement a llarg 

termini. Adam Smith (citat per Lukasz, 2014) considerava que la divisió del treball és el 

principal factor determinant del creixement econòmic mentre que per Malthus (citat per 

Lukasz, 2014) la demanda efectiva22 és el causant principal del creixement econòmic.  

Des dels clàssics fins al segle XX no es van desenvolupar teories sobre creixement econòmic.  

A partir del segle XX van sorgir models de creixement econòmic que es poden dividir en els 

models de creixement exògens i els models endògens. Segons Blanchard (2007) els models 

endògens estableixen que un creixement econòmic continu és causat per un augment continu 

del capital físic i del capital humà a través de la taxa d’estalvi i de la taxa de despesa en 

educació. Mentre que els models de creixement exògens expliquen el creixement a partir d’un 

factor extern com per exemple el progrés tecnològic.   

Els principals models exògens són el de Solow-Swan de l’any 1956 (citats per Lukasz, 2014) 

i el model de Ramsey de l’any 1928, Cass del 1965 i Koopmans del mateix any (citats per 

Lukasz, 2014), també conegut com el model Ramsey - Cass - Koopmans.  

Solow (citat per Lukasz, 2014) va publicar el model neoclàssic del creixement i va concloure 

que el progrés tecnològic és la principal font del creixement i Lukasz (2014) exposa que el 

model de Solow-Swan és el primer model neoclàssic del creixement. D’altra banda, el model 

de Ramsey (citat per Lukasz, 2014) tot i ser un model exogen parteix d’una taxa d’estalvi 

endògena que depèn de les decisions dels consumidors. Segons Lukasz (2014) el model de 

Ramsey arriba als mateixos resultats sobre el creixement en l’estat estacionari.23 

Lukasz (2014) conclou que els models neoclàssics suposen que el creixement arriba a un 

equilibri a llarg termini i confirmen l’existència de la convergència, és a dir, un 

desenvolupament més accelerat dels països pobres en comparació amb els països rics.  

Els models de creixement endògens segons Lukasz (2014) són models oposats als models 

exògens que intenten explicar l’increment en la producció de les economies de cada país en 

els últims cent anys, el rol del capital humà en el creixement econòmic i les raons de la 

divergència entre els països.  

Els principals models endògens citats per Lukasz (2014) són, en primer lloc, el model de Paul 

Romer de l’any 1986. Aquest model va introduir externalitats de capital en la funció de 

producció neoclàssica i, per tant, la funció de producció es caracteritza per rendiments 

d’escala creixents de tots els factors de producció i rendiments d’escala decreixents del 

capital.  

En segon terme, Lukasz (2014) cita el model de Robert Lucas del 1998, el qual proposava un 

model de creixement endogen amb dos tipus de capital utilitzats en la producció. El capital 

físic que s’empra en el procés productiu i el capital humà que afecta tant a la productivitat del 

treball com a la del capital físic. Segons Lukasz (2014) el model de Robert Lucas també 

explica les diferències en el desenvolupament econòmic entre països i exposa que els països 

caracteritzats per un baix nivell de capital humà creixen més lentament que els països amb 

un alt nivell de capital humà.  

 
22 La demanda efectiva es pot definir com la disposició d’un consumidor d’adquirir un bé o servei, acompanyada d’una capacitat 
econòmica per poder dur a terme l’adquisició.  
23 L’estat estacionari és una simplificació de la realitat que permet estudiar l’economia, en aquest estat la població es manté 
constant igual que la taxa d’activitat i desocupació. A més, en l’estat estacionari tampoc hi ha progrés tecnològic.  
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Finalment, Lukasz (2014) també esmenta aquells models endògens que determinen que el 

creixement econòmic és causat pel progrés tecnològic. Aquests models parteixen del progrés 

tecnològic com un factor endogen que resulta d’un bon funcionament del sector d’R+D+I. 

 

Pel que fa a les causes del creixement econòmic, Blanchard (2007) exposa que l’acumulació 

de capital i el progrés tecnològic són dos factors que augmenten el creixement econòmic. Tot 

i això, cal tenir present que els increments de capital tenen rendiments a escala decreixents i 

a mesura que augmenta el capital els increments en el creixement són menors. Com a 

exemple, Blanchard (2007) posa en situació un grup d’administratius, on el capital són els 

ordinadors. El primer ordinador provocarà un augment considerable de la producció, però a 

mesura que s’instal·lin més ordinadors, quan tots els administratius en tinguin un per 

cadascun i encara s’instal·lin més, aquests no seran útils i generaran un increment de la 

producció cada cop més petit.  

Per tant, Blanchard (2007) conclou que l’acumulació de capital no pot mantenir per si sola el 

creixement a causa dels rendiments decreixents del capital. Krugman i Wells (2014) també 

consideren que l’acumulació de capital i el progrés tecnològic augmenten el creixement 

econòmic. Tal com exposava Blanchard (2007), Krugman i Wells (2014) també indiquen que 

el capital té rendiments decreixents. A més, des del punt de vista de Krugman i Wells (2014), 

el progrés tecnològic és l’avenç en els mitjans tècnics de producció de béns de serveis i 

constitueix l’impulsor més important del creixement.  

 

Finalment, els governs i les institucions polítiques també tenen un paper fonamental respecte 

el creixement econòmic. Segons Krugman i Wells (2014) les polítiques governamentals poden 

augmentar el creixement a través de subsidis governamentals d’infraestructura, subsidis 

d’educació, d’R+D+I i amb el manteniment d’un sistema financer amb un funcionament 

correcte. Krugman Wells (2014) també valoren la rellevància dels drets de propietat dels béns 

patrimonials i el subconjunt dels drets de propietat intel·lectual.  Ja que la protecció dels drets 

de propietat intel·lectual, és a dir de les innovacions a partir de mesures com les patents 

fomenten la investigació. Dins d’una mateixa línia, Blanchard (2007) també defensa la 

protecció de la propietat intel·lectual.  

L’últim factor crucial governamentalment per afavorir el creixement que Blanchard (2007) i  

Krugman i Wells (2014) indiquen és un sistema polític estable i sense corrupció que mantingui 

unes lleis i institucions.  
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3.3. EVOLUCIÓ RECENT DEL CREIXEMENT ECONÒMIC (1960-2020) 
 

En el següent apartat es realitza una breu contextualització del nivell de creixement durant 

les últimes dècades, tot i això, abans de procedir amb els indicadors sobre el creixement cal 

destacar tres punts de vista de certs autors sobre la importància del creixement en relació 

amb el benestar i altres factors com el medi ambient.  

 

Keeley (2018) sobre el creixement econòmic:  

 

Como es natural, el crecimiento económico suele ser un objetivo de política pública clave (...) 

Pero un aumento del producto interno bruto (PIB) —que es la medida de progreso económico 

que más se usa— no necesariamente indica que todo va bien. Por ejemplo, puede disfrazar 

problemas subyacentes (como la acumulación de una deuda insostenible) que al fin y al cabo 

desencadenarían una reversión dolorosa. 

 

Keeley (2018) afegeix que el fet de buscar el creixement sense tenir en compte les seves 

conseqüències també implica el risc de desgastar els recursos necessaris per mantenir 

aquest creixement. Keeley (2018) afirma que aquest dilema és evident en una de les grans 

potències mundials, la Xina, on segons el Banc Asiàtic de Desenvolupament (citat per Keeley, 

2018) menys de l’1 % de les 500 ciutats més grans de la Xina compleixen les directrius de 

l’Organització Mundial de la Salut sobre la qualitat de l’aire. Fins i tot el govern xinès va 

reconèixer les conseqüències d’un ràpid creixement de la Xina i el primer ministre Li Keqiang 

(citat per Keeley, 2018) va declarar: “No debemos perseguir el crecimiento económico a 

expensas del medio ambiente”. 

Dins d’una mateixa línia Cuesta i Negre (2017) sobre el PIB per càpita, el creixement i el 

benestar:  

 

Uno de los indicadores de prosperidad económica más comúnmente usado es el crecimiento 

del producto interior bruto (PIB) per cápita. La salud y el desarrollo económicos de un país son 

juzgados a menudo basándose en esto. Sin embargo, una tasa de crecimiento per cápita nos 

dice poco sobre cómo el progreso económico ha beneficiado el bienestar de grupos 

particulares entre la población. 

 

Així mateix, Fitoussi, Sen i Stiglitz (citats per Keeley, 2018) sobre el PIB i la desigualtat:  

 

“Si la desigualdad aumenta lo suficiente en relación con el incremento del PIB promedio per 

cápita, la condición de la mayoría de las personas puede empeorar aunque el ingreso medio 

aumente”. 

 

Aquests tres punts de vista expressen que el creixement econòmic sol ser un dels principals 

objectius de les polítiques econòmiques i que a més sovint s’usa el creixement econòmic com 

a indicador principal del progrés econòmic. Però un augment del creixement econòmic no és 

símbol d’un augment del benestar per a tots els membres d’una societat. A més, perseguir el 

creixement sense tenir en compte les seves conseqüències pot arribar a perjudicar el medi 

ambient i, per tant, a reduir la sostenibilitat del creixement.  
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Pel que fa als nivells actuals de creixement econòmic i la seva evolució recent, el creixement 

econòmic mesurat a partir del PIB ha crescut exponencialment des de la segona meitat del 

segle XX fins a l’actualitat.  

4.1. Valor del PIB global des del 1960 fins al 2020.  

Gràfic lineal que representa el valor del PIB global en dòlars estatunidencs, amb els preus actualitzats, durant el període comprès 

entre el 1960 i 2020. L’eix vertical és el valor del PIB en bilions de dòlars actualitzats a preus actuals i l’eix horitzontal el temps 

en anys. Font: Elaboració pròpia a partir de les dades del Banc Mundial, 2021. 

 

En el gràfic s’observa perfectament que el valor del PIB a escala global ha anat creixent, 

gairebé a un ritme exponencial, amb un mínim d’1 bilió l’any 1960 i un màxim de 87 bilions 

l’any 2019, un any abans la crisi sanitària. En el gràfic també s’observa una idea defensada 

per Blanchard (2007) sobre la rellevància del creixement econòmic: 

 

En nuestra impresión de cómo marcha la economía a menudo influyen las fluctuaciones 

interanuales de la actividad económica. Las recesiones nos llevan a mostrarnos pesimistas y 

las expansiones a mostrarnos optimistas. Pero si echamos la vista atrás y observamos la 

actividad durante períodos más largos –  por ejemplo, durante muchas décadas –, el panorama 

cambia. Las fluctuaciones pierden importancia. Sobresale el crecimiento, que es el aumento 

continuo de la producción agregada con el paso del tiempo. (p. 225) 

 

El PIB global de l’actualitat és 80 vegades més gran que el de la dècada dels 60 i per tant les 

fases del cicle econòmic sembla que perdin importància i preval el creixement a llarg termini.  
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4.2. Valor del PIB per càpita a escala global des del 1960 fins al 2020.  

Gràfic lineal que representa el valor del PIB per càpita a escala global durant el període comprès entre 1961 i 2020. L’eix vertical 

és el valor del PIB per càpita en milers de dòlars actualitzats a preus actuals mentre que l’eix horitzontal mostra el temps en 

anys. Font: Elaboració pròpia a partir de les dades del Banc Mundial, 2021. 

 

En el darrer gràfic s’observa el PIB a escala global des del 1960 fins al 2020 dividit entre la 

població. La tendència és idèntica al PIB, amb un valor mínim del PIB per càpita de 456,648 

l’any 1960 i un valor màxim igual a 11.417,155 l’any 2019. 

  

Des d’una altra perspectiva durant el període comprès des de la segona meitat del segle XX 

fins a l’actualitat, el creixement econòmic mesurat a través de la taxa de variació del PIB a 

escala global, generalment ha estat positiu amb excepció de les fases de recessió.  

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

  51 

 

4.3. Taxa de creixement anual del PIB (%) a escala global, 1961-2020. 

Gràfic lineal que representa la variació del PIB any darrere any, des del 1961 fins a l’any 2020. L’eix vertical representa el 

percentatge de variació i l’eix horitzontal els anys. La variació del PIB és a escala global. Font: Elaboració pròpia a partir de les 

dades del Banc Mundial, 2021. 

 

En el gràfic s’observa perfectament el què s’ha introduït en el paràgraf anterior, des del 1961 

fins al 2020, la taxa de variació a escala global ha estat positiva, durant gran part del període. 

Amb un màxim del 6,711 % l’any 1964 i un mínim del -3,593 % el 2020. En general la taxa de 

creixement és elevada, però hi ha períodes en els quals decau. Especialment amb la crisi del 

petroli del 1973 després de l’edat d’or del capitalisme, amb la Gran Recessió del 2008-2012 

on la variació de la taxa del creixement globalment arriba a nivells negatius i finalment amb la 

pandèmia de la COVID-19 de l’any 2020, on la taxa de creixement global torna a enfonsar-se 

a nivells negatius24. 

 
Tanmateix, la taxa de variació anual del PIB per càpita global, des del 1961 fins al 2020 té 

una tendència similar a la variació anual del PIB. Amb un màxim del 4,564 % l’any 1964 i un 

mínim del -4,582 % l’any 2020. La tendència és anàloga, ja que el PIB per càpita no deixa de 

ser el PIB dividit entre la població.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
24 Amb l’inici de la dècada dels noranta també hi va haver una altra recessió per l’esclat de la bombolla immobiliària al Japó l’any 
1990 i per la guerra del Golf, ja que aquesta va afectar els preus del petroli i a la inflació.  
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4.4. 

Taxa 
de 

creixement anual del PIB per càpita (%) a escala global, 1961-2020. 

Gràfic lineal que representa la variació del PIB per càpita any darrere any des del 1961 fins a l’any 2020. L’eix vertical representa 

el percentatge de variació i l’eix horitzontal els anys. La variació del PIB per càpita és a escala global. Font: Elaboració pròpia a 

partir de les dades del Banc Mundial, 2021. 

 

En definitiva, el creixement a llarg termini durant les últimes dècades ha estat espectacular i 

en gran part això ha estat provocat per l’accelerat progrés tecnològic que s’ha produït en els 

últims anys. Generalment, la variació de la taxa del creixement ha estat positiva amb excepció 

dels períodes de recessió, però com bé raonava Blanchard (2007) el què sobresurt a llarg 

termini és el creixement de la producció i de la capacitat productiva.  
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4. RELACIÓ ENTRE EL CREIXEMENT ECONÒMIC I LA 

DESIGUALTAT ECONÒMICA 
 

D’entrada, cal destacar que hi ha un debat dividit sobre la desigualtat, amb un punt de vista 

que creu que és un mal necessari i un altre d’oposat que pretén reduir-les, ja que defensa 

que provoquen un efecte negatiu sobre l’economia i sobre altres àmbits de la societat. Keeley 

(2018) exposa que dels dos punts de vista, el que defensa que la desigualtat és necessària 

per al creixement es recolza en arguments com els de l’economista Richard B. Freeman (citat 

per Keeley, 2018) que tenen a veure amb la desigualtat òptima o perfecta.  

Segons Freeman (citat per Keeley, 2018) la desigualtat és bona pel creixement fins a cert 

punt, un cop se sobrepassa aquest punt o límit, l’augment de la desigualtat es tradueix en un 

descens del creixement econòmic.  

Keeley (2018) també planteja que la desigualtat podria impulsar el creixement permetent als 

empresaris gaudir de les recompenses de la seva decisió de prendre riscos. Per donar suport 

a aquest argument Keeley (2018) cita a Mankiw:  

 

Imaginen a una sociedad con igualdad económica perfecta. Un día un empresario viene con 

un producto. Todos los integrantes de la sociedad quieren comprarlo. Cada uno parte con, 

digamos, 100 dólares. La transacción es un intercambio voluntario, por lo que tanto el 

comprador como el vendedor deben salir beneficiados. Pero dado que hay muchos 

compradores y solo un vendedor, la distribución del bienestar económico es ahora muy 

desigual. El nuevo producto hace mucho más rico al empresario que a todos los demás. 

 

Un altre raonament a favor d’una desigualtat beneficiosa pel creixement és el d’Arthur Okun 

(citat per Keeley, 2018) el qual planteja que intentar reduir la desigualtat més enllà d’un cert 

nivell podria donar a lloc que una societat utilitzés els seus recursos de manera menys eficient.  

Igualment, Stiglitz (2012) també menciona que hi ha ideologies a favor de la desigualtat i hi 

està completament en contra: “A menudo desde la derecha, se argumenta que podríamos 

tener más igualdad, pero solo a costa de pagar el elevado precio de un crecimiento más lento 

y un PIB menor” (p. 39). 

Per refutar aquest argument, Stiglitz (2012) esmenta en diverses ocasions la teoria de la 

productivitat marginal, la qual defensa que qui és més productiu i qui més aporta a la societat, 

obté més ingressos. Però Stiglitz (2012) s’oposa a aquesta teoria i argumenta que es 

desmunta per la incapacitat de mesurar la contribució individual que es fa a la societat. Stiglitz 

(2012) també és contrari a la teoria de la productivitat marginal, perquè defensa que les 

persones que ocupen els llocs més alts de la distribució de la riquesa, no han contribuït a un 

gran benestar de la societat. Com a exemple Stiglitz (2012) compara la contribució que han 

fet a la societat Steve Jobs, Mark Zuckerberg i Tim Berners-Lee. Els dos primers són 

fundadors d’empreses relacionades amb les TIC més grans del món, i els quals van 

aconseguir construir una gran fortuna. D’altra banda, Tim Berners-Lee, és un enginyer i 

informàtic que va crear la World Wide Web i que, per tant, va realitzar una gran contribució a 

la societat i no posseeix tanta fortuna com Steve Jobs o Mark Zuckerberg.  

Així mateix, Stiglitz (2012) també menciona la teoria del degoteig, la qual defensa que si es 

redueixen els impostos als més rics, la resta de la societat es veu beneficiada. Stiglitz (2012) 

discrepa amb aquesta teoria i assegura que un augment de la desigualtat no suposa un 

increment del creixement econòmic. 
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D’altra banda, Keeley (2018) afirma que el punt de vista que s’oposa a la desigualtat i 

argumenta que és necessari reduir-la sembla estar més encertat. Ja que segons Keeley 

(2018) actualment es disposa d’evidència provinent de l’OCDE, de l’FMI i d’altres fonts que 

indiquen que la desigualtat excessiva desfavoreix el creixement. Segons Keeley (2018), 

investigacions recents de l’OCDE estimen que pels països membres de l’organització 

l’augment mitjà de la desigualtat de 3 punts del coeficient de Gini en les darreres dues 

dècades, va reduir el PIB al voltant del 8,5 %.  

 

Ja introduïts aquests dos punts de vista respecte a la desigualtat econòmica i el creixement, 

és necessari exposar l’evidència disponible de la relació entre desigualtat i creixement 

econòmic. 

 

Primerament en el gràfic següent, Alvaredo et al., (2018) manifesten el creixement dels 

ingressos i la distribució d’aquests ingressos entre la població mundial des del 1980 fins al 

2016. 

 

 
5.1. Relació entre el creixement de l’ingrés i la distribució d’aquest entre la població mundial.  

En aquest gràfic lineal es representa en l’eix vertical el creixement de l’ingrés per adult en termes reals i en percentatge mentre 

que en l’eix horitzontal hi ha representats els grups d’ingrés o percentils. Font: Alvaredo, F., Chancel, L., Piketty, T., Saez, E., i 

Zucman, G., 2018. 

 

En el gràfic s’observa que el 50 % de la població amb menys ingressos va obtenir un 13 % 

del creixement total i tal com mostra el gràfic, això va ser causat per l’ascens dels països 

emergents, principalment la Xina i l’Índia. D’altra banda, l’1 % de la població amb més 

ingressos va obtenir més del doble del creixement total, un 27 %, en comparació el 50 % de 

la població amb menys ingressos. 

Per tant, el gràfic mostra perfectament que encara que hi hagi creixement, la majoria de la 

població no es beneficia tant d’aquest creixement en comparació a l’1 % amb més ingressos. 
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D’altra banda, l’OCDE (2015) conclou que la desigualtat de renda té un impacte significatiu 

en el creixement. L’anàlisi de l’OCDE (2015) indica que és la desigualtat en la part inferior de 

la distribució de la renda la qual afecta el creixement de manera negativa. Perquè els individus 

més pobres de la població, els quals representen un percentatge alt de la població, segons 

l’OCDE (2015) el 40 % de la població amb menys ingressos, no són capaços ni tenen les 

oportunitats d’invertir, en particular en l’educació. Que el 40 % de la població inferior en la 

distribució de la renda no pugui invertir en formació implica una reducció del nombre de 

treballadors qualificats i productius disponibles per a la seva contractació en l’economia. Per 

tant, el capital humà es redueix i el creixement econòmic és més baix de què podria arribar a 

ser.  

 

Tanmateix, Berg i Ostry (2011) van concloure en un estudi de l’FMI, que els períodes de 

creixement prolongats estan associats amb una major igualtat en el repartiment d’ingressos.  

 

Segons Sarah Voitchovsky (citada per Keeley, 2018), la relació entre la desigualtat i el 

creixement afecta el comportament dels diferents grups d’ingressos. Voitchovsky (citada per 

Keeley, 2018) assegura que si hi ha un gran nombre de persones pobres, el creixement 

econòmic es pot veure afectat per la incapacitat de la població pobra d’invertir en educació i 

altres factors. Igualment Voitchovsky (citada per Keeley, 2018) argumenta que la desigualtat 

també afecta a la classe mitjana provocant que aquesta redueixi la seva demanda de béns i 

serveis.  

 

Finalment, sembla que hi ha una correlació entre desigualtat i creixement, però no una relació 

de causalitat. Els discursos que argumenten que la desigualtat pot afavorir el creixement es 

desmunten per l’evidència i la desigualtat limita el creixement econòmic. 
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5.1. ENTREVISTA AL DR. RAFA MADARIAGA 
 

En la part anterior s’ha introduït i explicat els conceptes de la desigualtat econòmica i el 

creixement econòmic, amb l’objectiu de trobar si estan relacionats. Pel que fa a la finalitat 

d’aquesta part, es vol determinar la causa de l’augment de les desigualtats en els últims anys. 

Per aquest motiu s’analitzen els diversos indicadors macroeconòmics de creixement i 

desigualtat dels últims vuitanta anys. 

D’altra banda, en aquesta part no només es fa una anàlisi dels indicadors macroeconòmics, 

sinó que també s’ha entrevistat al Dr. Rafa Madariaga, professor  de la Universitat de Vic, 

doctorat en ciències econòmiques i jurídiques, amb una llarga carrera en docència i gestió, 

però que també ha contribuït a la recerca. Com a exemple, juntament amb Joan Carles Martori 

i Ramon Oller, Rafa Madariaga va publicar l’any 2020 un estudi sobre renda salarial, 

desigualtat i segregació residencial a les ciutats mitjanes de Catalunya, aquest constitueix el 

mòbil de l’entrevista.  

Aquesta secció del treball es divideix en una primera part on s’exposen les idees principals 

de l’entrevista, una segona part on s’analitzen indicadors sobre desigualtat en ingressos des 

de 1940/45 fins al 1980, un període que es caracteritza per la reducció del nivell de desigualtat 

en ingressos. En el tercer apartat es tornen a analitzar els mateixos indicadors que s’havien 

estudiat en la part anterior, però en aquest cas hi ha més disponibilitat de dades i això permet 

fer l’anàlisi globalment. La distinció entre aquests períodes no és merament casualitat sinó 

que com s’ha mencionat anteriorment des de 1940/45 fins al 1980 es redueixen les 

desigualtats mentre que a partir del 1980 les desigualtats en ingressos augmenten. A partir 

de l’anàlisi de la tercera part, també s’observa que a partir del segle XXI hi ha un canvi de 

tendència en el nivell de desigualtat, però que no és important.  

Finalment, l’última part és la comparació dels resultats dels períodes observats, una part en 

la qual a part d’extreure les idees principals dels dos períodes també se citen a autors per 

exposar les causes del canvi de tendència que es produeix a partir del 1980.  

 

En aquest apartat s’extreuen les idees principals de l’entrevista al Dr. Rafa Madariaga, 

entrevista que es troba completa a l’annex del treball. Tot i que en la introducció de la part 

pràctica s’ha expressat que aquesta té com a fi determinar les causes del creixement de la 

desigualtat en els últims anys, concretament a partir de la dècada dels vuitanta, algunes 

preguntes de l’entrevista són de qüestions tractades en la part teòrica.  

En primer lloc, una de les preguntes inicials de l’entrevista era sobre les fonts o causes de 

l’increment de les desigualtats en els últims anys, tema que és objecte d’estudi en la part 

pràctica del treball. Abans d’exposar les causes, R. Madariaga (comunicació personal, 2 

novembre 2021) explica que s’ha de fer una distinció de la desigualtat que es vol estudiar, és 

a dir, diferenciar les desigualtats en patrimoni o en riquesa de les desigualtats en la renda o 

en els ingressos.  

Pel que fa a les desigualtats en patrimoni, R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 

2021) afirma que l’increment d’aquestes està relacionat amb el desenvolupament dels 

sistemes capitalistes i les privatitzacions que van tenir lloc al naixement del capitalisme i 

assenyala que és un tema amb informació escassa i difícil d’estudiar. R. Madariaga 

(comunicació personal, 2 novembre 2021) atribueix aquesta escassetat d’informació al fet que 

els estudis sobre desigualtat s’han centrat bàsicament en estudis de rendes.  

D’altra banda, respecte a les desigualtats en renda o en ingressos, R. Madariaga 

(comunicació personal, 2 novembre 2021) expressa que amb una perspectiva de llarg termini 
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s’observa que amb l’inici del capitalisme, a finals del segle XVIII, la burgesia es va anar 

separant del proletariat apropiant-se del gruix de la renda generada. R. Madariaga 

(comunicació personal, 2 novembre 2021) també fa un incís i assenyala l’existència del 

perjudici o de la convicció de pensar que la desigualtat està augmentant molt, però amb una 

perspectiva a llarg termini s’observa que hi ha hagut una reducció important de la desigualtat 

sobretot a partir de la Segona Guerra Mundial. R. Madariaga (comunicació personal, 2 

novembre 2021) indica que després de la Segona Guerra Mundial, es va començar a 

desenvolupar l’estat del benestar amb les pensions, els subsidis, els serveis públics com 

l’ensenyament, la salut i a implantar els sistemes tributaris progressius i això va contribuir a 

reduir enormement la desigualtat. A més, a més, R. Madariaga (comunicació personal, 2 

novembre 2021) afirma que abans del 1945, tot i que les dades estan poc documentades, els 

nivells de desigualtat eren estratosfèrics comparats amb els actuals.  

No obstant això, R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) argumenta que a 

finals dels anys setanta i a partir dels vuitanta hi ha un canvi en la tendència de la desigualtat 

causat pel sorgiment del neoliberalisme, en l’àmbit acadèmic amb l’Escola Chicago i des de 

posicions polítiques amb Reagan i Thatcher. R. Madariaga (comunicació personal, 2 

novembre 2021) afirma que aquesta ideologia la qual defensa més l’individualisme i l’interès 

propi per assolir el benestar col·lectiu va fer tornar una mica a les institucions del capitalisme 

més dels inicis i això va contribuir a augmentar les desigualtats. Altres causes que R. 

Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) atribueix a l’increment de les 

desigualtats en la renda en els últims anys són la reducció de la recaptació impositiva i també 

la competència imperfecta dels mercats. Segons R. Madariaga (comunicació personal, 2 

novembre 2021) la idea de la competència perfecta s’està convertint en un mite i el poder de 

mercat de les grans empreses perjudica la distribució de la renda i afavoreix als grans 

propietaris. Sobre aquest mateix punt, R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 

2021) destaca la cita de Warren Buffet de l’any 2006: “Sí que hi ha lluita de classes, d’acord, 

però és la meva classe, la classe rica, la que fa la guerra i l’estem guanyant”.25 

En segon terme, la següent pregunta apuntava a les possibles conseqüències d’una elevada 

desigualtat. R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) expressa que la 

desigualtat no només té conseqüències econòmiques sinó també polítiques. Pel que fa a 

l’aspecte polític, R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) destaca l’augment 

de la desigualtat generat a partir de la resposta política a la Gran Recessió. Una resposta que 

generalment, es va caracteritzar per les polítiques d’austeritat i una major preocupació pels 

interessos dels creditors que no pas per les condicions de la majoria de la població,  això va 

donar a lloc a una desafecció cap al sistema polític. Un malestar que es va traduir amb el 

creixement dels partits ultradretans a diversos països i  la inestabilitat política. D’altra banda, 

respecte a l’àmbit econòmic, R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) afirma 

que una societat desigual és una societat polaritzada en oportunitats, amb un mercat de 

treball dividit en ocupacions molt qualificades i amb ingressos alts i ocupacions de baixa 

qualificació i sous precaris. A més, a més, R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 

2021) fent referència a Stiglitz expressa que una societat amb desigualtat limita les seves 

oportunitats de creixement econòmic.  

En tercera instància, la qüestió posterior tractava sobre les mesures o polítiques que podrien 

adoptar els governs per reduir les desigualtats. R. Madariaga (comunicació personal, 2 

novembre 2021) proposa retornar a sistemes impositius realment progressius i explica que la 

 
25 Aquesta cita no s’esmenta amb exactitud en l’entrevista, però s’ha cercat la cita per trobar l’autoria i redactar-la amb exactitud, 
la font es troba en les referències bibliogràfiques.  
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desigualtat està relacionada amb el declivi de la capacitat redistributiva dels estats. R. 

Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) assenyala que les mesures haurien de 

ser diverses, però bàsicament haurien de reforçar els sistemes i serveis públics, tant de 

sanitat, com de pensions i aprofitar la capacitat redistributiva dels estats. Una altra mesura 

que R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) menciona és que els estats 

redueixen tots els buits legals en la fiscalitat per aconseguir una recaptació fiscal eficient.  

Finalment, es pot concloure que R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) 

considera, per una banda, el desenvolupament del capitalisme com una de les fonts principals 

de les desigualtats patrimonials. D’altra banda, indica que el neoliberalisme, la competència 

imperfecta dels mercats i la disminució de la recaptació impositiva dels estats conformen les 

causes de l’increment de les desigualtats en la renda a partir dels anys vuitanta. Així mateix, 

R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) exposa que les conseqüències d’una 

elevada desigualtat amenacen tant a l’estabilitat política com al creixement econòmic i les 

mesures que R. Madariaga (comunicació personal, 2 novembre 2021) proposa per reduir les 

desigualtats bàsicament tenen a veure amb la recaptació fiscal i uns sistemes fiscals 

veritablement progressius.  
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5.2. ANÀLISI DELS INDICADORS DE DESIGUALTAT DES DE 1945 

FINS A 1980 
 

El fi d’aquest primer apartat consisteix a analitzar diversos indicadors de la desigualtat en la 

renda o en els ingressos a l’àmbit global26, des del 1945 fins a l’any 1980.27 

 

Primerament, pel que fa a la desigualtat de renda mesurada a través del coeficient de Gini es 

mostra representada en el següent gràfic de la Wid World (2021). 

6.1. Coeficient de Gini de la renda nacional en l’àmbit global. 

Gràfic lineal que representa el coeficient de Gini en la renda nacional en l’àmbit global, és a dir la desigualtat en la renda 

globalment. En l’eix vertical hi ha el valor del coeficient de Gini i en l’eix horitzontal el temps, en anys, a més, també hi ha una 

llegenda dels diferents països representats i la mitjana del món. Font: Wid World, 2021. 

 

En el darrer gràfic s’observa a la perfecció que les dades no són molt abundants i des del 

1940 fins al 1978 les dades disponibles són exclusivament dels Estats Units i de França. A 

partir de l’any 1978 també hi ha informació de la Xina i és el 1980 que es comencen a tenir 

dades de més països com Alemanya, el Regne Unit o Sud-àfrica. Per tant, durant el període 

comprès des de 1940 fins a 1980 encara no es pot fer una anàlisi a escala global perquè 

només hi ha dades de dos països.  

Durant l’any 1940, en plena Segona Guerra Mundial, el coeficient de Gini dels Estats Units 

arriba al 0,6 i el de França és igual a 0,53. L’any 1944 sembla que hi ha una reducció de la 

desigualtat en la renda amb el coeficient igual a 0,49 pels Estats Units i 0,44 a França, però 

al següent any torna a augmentar. No obstant això, un cop finalitzada la guerra es comença 

a desenvolupar l’estat del benestar i la desigualtat disminueix, amb el coeficient de Gini del 

 
26 Tot i que l’anàlisi que pretén ser en l’àmbit global, es farà a partir dels països amb dades disponibles.  
27 Els anys dels períodes també poden variar depenent de la disponibilitat de dades. 



 

 

  60 

 

0,48 tant als Estats Units com a França l’any 1956. Aquesta tendència es manté durant uns 

trenta anys, des del 1950 fins al 1980 on el coeficient de Gini de la renda nacional dels Estats 

Units i de França oscil·la entre 0,44 i 0,5, no és fins al 1980 quan la tendència de la desigualtat 

canvia i torna a anar cap a l’alça.  

 

Per observar la desigualtat en ingressos des d’una altra perspectiva en el següent gràfic de 

la Wid World (2021) es troba representada la participació de l’1 % de la població mundial amb 

majors ingressos en la renda nacional, en l’àmbit global.  

 
Gràfic 6.2. Participació de l’1 % amb majors ingressos en la renda nacional en l’àmbit global.  

Gràfic lineal que representa la participació de l’1% amb majors ingressos en la renda nacional pel que fa a l’àmbit global. L’eix 

vertical mostra el percentatge de participació i l’eix horitzontal els anys. La llegenda també mostra els diferents països 

representats i el país com a mitjana. Font: Wid World, 2021. 

 

 

En segon terme, en el gràfic s’observa que el percentatge de participació de l’1 % de la 

població amb més ingressos en la renda nacional es va començar a reduir a partir de l’any 

1945, excepte per Sud-àfrica que comença a disminuir a partir del 1948.  

Durant l’any 1945, la participació de l’1 % amb més ingressos en la renda nacional era del 8,5 

% a França, 14,4 % als Estats Units i del 20,4 % a Sud-àfrica.28 Com s’ha observat en el gràfic 

anterior, un cop finalitzada la Segona Guerra Mundial es comença a desenvolupar l’estat del 

benestar amb tots els serveis públics d’educació, sanitat, etc., i, per tant, la desigualtat es 

redueix. L’any 1980, abans del canvi de tendència, la participació de l’1 % amb més ingressos 

als Estats Units en la renda nacional era del 10,5 %, 8,6 % a Franca, 9,8 % a Alemanya, 6,6 

% a la Xina, 7,2 % al Regne Unit. Tanmateix, el més sorprenent és la dràstica reducció de la 

participació de l’1% amb més ingressos a Sud-àfrica, ja que el 1980 era del 10,9 %, una 

diferència del 9,5 % respecte a l’any 1945.  

 

 
28 Tot i que en el gràfic apareix Alemanya, entre 1939 fins al 1953 no hi ha dades disponibles.  
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En el darrer gràfic s’ha observat que l’1 % de la població amb majors ingressos, un 

percentatge ínfim obtenia aproximadament un 10 % de la renda nacional a la majoria dels 

països del món amb disponibilitat de dades. Dins de la mateixa línia, el següent gràfic mostra 

la participació del 10 % de la població amb majors ingressos en la renda nacional, la qual 

encara sobta més que la de l’1%. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Gràfic 6.3. Participació del 10 % amb majors ingressos en la renda nacional en l’àmbit global.  

Gràfic lineal que representa la participació del 10 % de la població amb majors ingressos en la renda nacional en l’àmbit global. 

A l’eix vertical hi ha el percentatge de participació i en l’eix horitzontal els anys. La llegenda mostra en colors els països 

representats. Font: Wid World, 2021. 

 

En tercera instància, durant la Segona Guerra Mundial, l’any 1940 la participació del 10 % de 

la població amb majors ingressos en la renda nacional era del 49,2% als Estats Units i el 

42,5% a França. És a dir, que als Estats Units durant l’any 1940 només la desena part de la 

població obtenia la meitat dels ingressos generats pels estatunidencs a territori nacional i a 

l’estranger. No obstant això, a partir del 1941 el percentatge de participació del 10 % de la 

població amb més ingressos es va reduint i entre 1945 i 1980 es manté entre el 30% i el 39% 

als Estats Units i a França. D’Anglaterra no es comencen a tenir dades fins al 1949 i en aquell 

mateix any la participació del 10% amb majors ingressos en la renda nacional era del 29,6% 

i es va reduir fins a un mínim del 25,5% l’any 1978. 
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Gràfic 6.4. Participació del 40 % de la població amb ingressos mitjans en la renda nacional en l’àmbit global.  

Gràfic lineal que representa la participació del 40 % de la població amb ingressos mitjans en la renda nacional en l’àmbit global. 

L’eix vertical mostra el percentatge de participació i l’eix horitzontal són els anys. La llegenda mostra en colors els països 

representats. Font: Wid World, 2021. 

 

En quart lloc, en aquest darrer gràfic hi ha representat el que vindria a ser la classe mitjana, 

ja que és el 40 % de la població amb ingressos mitjans. Les dades disponibles durant el 

període que es busca estudiar són exclusivament dels Estats Units i de França, el que es pot 

observar és que a partir dels anys quaranta hi va haver un increment dràstic de la participació 

del 40 % de la població amb ingressos mitjans en la renda nacional. Assolint un màxim del 

49,3 % als Estats Units i del 48,1 % a França l’any 1945.  

 

Finalment pel que fa a la desigualtat d’ingressos, el següent gràfic mostra el percentatge de 

participació en la renda nacional, del 50 % de la població amb menys ingressos. Igual que als 

altres gràfics, pel període entre 1945 a 1980 no hi ha gaire disponibilitat de dades.  
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Gràfic 6.5. Participació del 50 % de la població amb menys ingressos en la renda nacional en l’àmbit global.  

Gràfic lineal que mostra la participació del 50 % de la població amb menys ingressos en la renda nacional en l’àmbit global. L’eix 

vertical representa el percentatge de participació i l’eix horitzontal els anys. La llegenda mostra en colors els diferents països 

representats. Font: Wid World, 2021. 

 

A grans trets, el gràfic mostra que a partir del 1945 la participació del 50 % de la població amb 

menys ingressos a França i als Estats Units va augmentar. L’any 1945, la participació del 50 

% de la població amb menys ingressos en la renda nacional era del 15,2 % als Estats Units i 

del 20,5 % a França. D’altra banda, l’any 1980, la participació d’aquest mateix conjunt de la 

població era del 19,1 % als Estats Units i del 21,7 % a França. 

 

La idea que s’extreu dels gràfics observats és que a partir del 1945, és a dir, després de la 

Segona Guerra Mundial es comencen a desenvolupar els estats del benestar, amb els serveis 

públics de sanitat, educació, etc., això permet reduir la desigualtat en la renda.  

 

Una altra idea que s’obté d’aquesta anàlisi sobre les dades de desigualtat en els ingressos, 

és que l’escassetat de dades suposa un fre per l’anàlisi. A més, a més, no ha estat possible 

comparar la informació amb altres bases de dades, perquè de totes les consultades només 

la Wid World, proporcionava les dades necessàries.   
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5.3. ANÀLISI DELS INDICADORS DE DESIGUALTAT DES DE 1980 

FINS AL 2020  
 

En aquesta part, s’analitzen els mateixos indicadors sobre desigualtat estudiats en la part 

anterior, però, en aquest cas s’estudien els que proporcionen informació des de 1980 fins a 

l’actualitat.  

 

En primer terme, en el següent gràfic lineal es representa l’evolució de la mitjana del coeficient 

de Gini a escala global des de 1980 fins al 2020.  

 
Gràfic 7.1. Coeficient de Gini de la renda nacional en l’àmbit global, 1980-2020.  

Gràfic lineal que representa l’evolució del coeficient de Gini de la renda nacional a escala global, des de 1980 fins al 2020. En 

l’eix vertical, hi ha el valor del coeficient de Gini i en l’eix horitzontal el temps en anys. La llegenda mostra que la línia representada 

és la mitjana del món. Font: Wid World, 2021. 

 

A partir del 1980, hi ha més disponibilitat de dades i la Wid World (2021) proporciona una 

mitjana del món del coeficient de Gini en la renda nacional. En el gràfic s’observa a la 

perfecció que la desigualtat augmenta a partir dels anys vuitanta. L’any 1980, el coeficient de 

Gini en la renda nacional era del 0,69 i s’assoleix el màxim l’any 2000 amb un coeficient del 

0,71. De l’any 2000 fins al 2020 hi ha una reducció important de la desigualtat en els ingressos 

i s’arriba a un mínim del 0,66 en el coeficient de Gini l’any 2019. Com bé indiquen Alvaredo 

et al., (2018) el canvi de tendència a partir de l’any 2000 s’explica perquè la desigualtat es 

redueix entre els països, però la desigualtat dins dels mateixos països segueix incrementant. 

Per exemple, en el següent gràfic s’observa el mateix coeficient de Gini de la desigualtat en 

els ingressos, però en aquest cas separat per països.  
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Gràfic 7.1.1. Coeficient de Gini de la renda nacional en l’àmbit global per països, 1980-2020.  

Gràfic lineal que representa el coeficient de Gini de la renda nacional en l’àmbit global per països, des del 1980 fins al 2020. En 

l’eix vertical hi ha el valor del coeficient de Gini i en l’eix horitzontal el temps en anys. La llegenda mostra en colors els països 

representats i la mitjana del món. Font: Wid World, 2021. 

 

Per tant, en el gràfic s’aprecia que per tots els països representats amb excepció de Sud-

àfrica hi ha hagut un procés de convergència, és a dir, que s’ha reduït la desigualtat en els 

ingressos entre països, no obstant això, la desigualtat segueix augmentant dins d’aquests.  

 

D’altra banda, en el següent gràfic, s’observa l’evolució de la mitjana de la participació de l’1 

% de la població amb més ingressos en la renda nacional en l’àmbit global, des de 1980 fins 

al 2020.  
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Gràfic 7.2. Participació de l’1 % de la població amb més ingressos en la renda nacional a escala global, 1980-2020. 

Gràfic lineal que representa l’evolució de la mitjana de la participació de l’1 % amb majors ingressos en la renda nacional en 

l’àmbit global, des de 1980 fins al 2020. En l’eix vertical, hi ha el percentatge de participació i en l’eix horitzontal, el temps en 

anys. La llegenda mostra que la línia representa l’evolució de la mitjana del món. Font: Wid World, 2021. 

 

En aquest cas hi ha un gran increment de la participació de l’1 % de la població amb més 

ingressos en la renda nacional, l’any 1980 el percentatge de participació d’aquest conjunt de 

la població era del 17,5 % i es va assolir un màxim del 21 % l’any 2006. Després d’assolir 

aquest punt màxim, el percentatge de participació es redueix però mínimament.  

Gràfic 7.3. Participació del 10 % de la població amb més ingressos en la renda nacional en l’àmbit global, 1980-2020.  

Gràfic lineal que representa l’evolució del percentatge de participació del 10 % de la població amb més ingressos en la renda 

nacional a escala global. En l’eix vertical, hi ha el percentatge de participació i en l’eix horitzontal el temps, en anys. La llegenda 

mostra que la línia en vermell representa la mitjana del món. Font: Wid World, 2021. 

 

En aquest darrer gràfic, el qual té una forma semblant a la campana de Gauss, s’observa el 

percentatge de participació del 10 % de la població amb més ingressos en la renda nacional 

a escala global. L’any 1980, el percentatge de participació era del 52,3 % i aquest incrementa 

fins a assolir un màxim del 57,7 % l’any 2000. A partir d’aquí hi torna a haver un canvi de 

tendència i l’any 2020, el percentatge de participació del decil superior en l’escala de la 

distribució d’ingressos torna a ser del 52,3 %.  
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Gràfic 7.4. Participació del 40 % de la població amb ingressos mitjans en la renda nacional globalment, 1980-2020.  

Gràfic lineal que mostra l’evolució del percentatge de participació del 40 % de la població amb ingressos mitjans en la renda 

nacional a escala global, de 1980 fins al 2020. En l’eix vertical, hi ha el percentatge de participació i en l’eix horitzontal el temps, 

en anys. La llegenda mostra que la línia en vermell representa la mitjana del món. Font: Wid World, 2021. 

 
La dinàmica d’aquest gràfic és completament diferent dels gràfics anteriors, aquest gràfic té 

una forma convexa mentre que la resta es caracteritzaven més per la seva concavitat. En 

aquest cas el percentatge de participació del 40 % de la població amb ingressos mitjans passa 

del 41,5 % l’any 1980 a un mínim del 35,3 % l’any 2000. Hi torna a haver un canvi de tendència 

i l’any 2020 la participació del 40 % de la població amb ingressos mitjans és del 39,4 %.  
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Finalment, el següent gràfic mostra la participació del 50 % de la població amb menys 

ingressos en la renda nacional en l’àmbit global, des de 1980 fins al 2020.  

Gràfic 7.5. Participació del 50 % de la població amb menys ingressos en la renda nacional a escala global, 1980-2020.  

Gràfic lineal que representa l’evolució del percentatge de participació del 50 % de la població amb menys ingressos en la renda 

nacional en l’àmbit global, des de 1980 fins al 2020. L’eix vertical mostra el percentatge de participació i l’eix horitzontal indica el 

temps, en anys. La llegenda mostra que la línia vermella representa la mitjana del món. Font: Wid World, 2021. 

 

En el gràfic s’observa que el 50 % de la població amb menys ingressos ha tingut una 

participació molt reduïda en la renda nacional. L’any 1980, el percentatge de participació era 

del 6,2 % i aquest va augmentar fins a assolir un màxim del 8,5 % l’any 2019. No obstant això, 

el percentatge de participació d’aquesta part de la població segueix sent ínfim.  

 

En definitiva, a partir del 1980 hi va haver un increment de la desigualtat en els ingressos i 

l’any 2000 es produeix un altre canvi de tendència, però que s’origina perquè es redueix la 

desigualtat entre països mentre que aquesta es manté dintre d’aquests.  
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5.4. COMPARACIÓ DELS RESULTATS DELS PERÍODES 

OBSERVATS 
 

D’entrada, Keeley (2018) destaca la hipòtesi de Kuznets, en la qual Simon Kuznets suggeria 

que la desigualtat era baixa en les societats preindustrials, ja que en aquestes la majoria de 

la gent viu en nivells de subsistència. Però a mesura que comença el procés 

d’industrialització, les bretxes comencen a créixer a causa de l’augment dels ingressos dels 

treballadors de les fàbriques en comparació amb els dels agricultors. Aquestes bretxes 

continuen augmentant amb l’especialització dels treballadors industrials, però segons 

Kuznets (citat per Keeley, 2018) les bretxes es comencen a reduir quan l’Estat comença a 

recaptar més impostos i a distribuir-los en forma de prestacions. Keeley (2018) explica que 

aquesta hipòtesi va tenir molta influència durant el segle XX, ja que semblava coincidir 

raonablement amb els fets. Tot i això, segons Keeley (2018) la trajectòria de la desigualtat 

sembla tenir forma de U, alta a principis del segle XX, baixa a mitjans de segle i des de la 

dècada del 1970 ha anat en augment.  Per tant, la hipòtesi de Kuznets no coincideix amb les 

dades empíriques, les quals afavoreixen el que indica Keeley (2018). 

 

Com s’ha observat en els últims gràfics, la desigualtat es redueix a partir dels anys quaranta, 

sobretot quan acaba la Segona Guerra Mundial. Els països es recuperen econòmicament de 

la guerra i es comença a implantar l’estat del benestar, amb els serveis públics d’educació, 

sanitat, els sistemes de pensió i la fiscalitat progressiva. Tot això contribueix a reduir la 

desigualtat i augmentar els ingressos de la classe mitjana.  

 

D’altra banda, a partir del 1980 triomfa el neoliberalisme, en l’àmbit polític Ronald Reagan 

comença a presidir els Estats Units l’any 1981 fins al 1989 i Margaret Thatcher va ser la 

primera ministra del Regne Unit des de 1979 fins al 1990. Amb el neoliberalisme, es redueix 

al mínim la intervenció estatal per afavorir la llibertat econòmica i el lliure mercat, a través de 

la privatització i la desregulació dels mercats. Però, a banda del neoliberalisme, la 

globalització i el canvi tecnològic s’acceleren i això contribueix encara més a incrementar la 

desigualtat en la renda. En una línia similar,  Stiglitz (2019) afirma que a part dels processos 

de globalització de l’economia i les acceleracions del canvi tecnològic, el triomf del 

neoliberalisme amb Margaret Thatcher al Regne Unit i Ronald Reagan als Estats Units van 

suposar un canvi de tendència respecte al nivell de la desigualtat econòmica. Per tant, igual 

que Alvaredo et al. (2018), Stiglitz (2019) argumenta que les institucions i les decisions 

polítiques tenen un impacte clau en l’evolució de les desigualtats. Tanmateix, Piketty (citat per 

Barranco, 2021) esmenta que tot i que Europa va aplicar la redistribució entre 1914 i 1980, 

l’Estat social i la fiscalitat progressiva són eines que s’han anat debilitant des de 1980.  

 

Finalment, a partir del 2000, novament hi ha un canvi de tendència que provoca una reducció 

de la desigualtat, però aquesta disminució com bé assenyalaven Alvaredo et al., (2018) és 

causada perquè es redueix la desigualtat entre els països, no obstant això, la desigualtat dins 

d’aquests es manté. Alvaredo et al., (2018) indiquen que hi ha una convergència entres els 

països perquè es redueix la desigualtat entre aquests a conseqüència del ràpid creixement 

dels països emergents. Però alhora Alvaredo et al., exposen que també hi ha una divergència 

perquè augmenta la desigualtat dins dels països. 

 



 

 

  70 

 

6. CONCLUSIONS 
 

La desigualtat econòmica ha crescut durant les últimes dècades, no només la desigualtat en 

ingressos sinó també la desigualtat en la distribució de la riquesa. Igualment, la distribució de 

la riquesa es caracteritza per una alta concentració de propietats en un percentatge ínfim de 

la societat i per la poca disponibilitat i documentació de les dades.  

Hi ha diversos factors que han contribuït a incrementar les desigualtats, però els més 

importants, són la globalització, el canvi tecnològic, les polítiques adoptades pels governs i 

certs canvis socials com la reducció de l’afiliació sindical.  

L’elevada desigualtat té conseqüències en diferents àmbits, l’econòmic, el polític i el social. 

Una societat amb una elevada desigualtat econòmica limita el seu creixement econòmic a 

llarg termini, a més la confiança en la democràcia i en el discurs liberal també es veu afectada 

per la desigualtat. D’altra banda, la desigualtat també afecta a la salut i els resultats en 

l’educació.  

Respecte a l’increment de la desigualtat en els ingressos a partir del 1980, anteriorment a 

partir del 1945, la desigualtat es va reduir notablement gràcies a l’establiment de l’estat del 

benestar, els sistemes fiscals progressius, la redistribució i els serveis públics com l’educació 

i la sanitat. No obstant això, a partir de la dècada dels vuitanta es va produir un canvi de 

tendència, generat principalment per l’auge del neoliberalisme, un corrent de pensament 

polític i econòmic que defensa la intervenció mínim de l’Estat en l’economia, per afavorir la 

llibertat econòmica, el lliure mercat i la competència. A partir del 1980 els defensors de la mà 

invisible s’alcen de nou, com si la lliçó de la Gran Depressió de la dècada dels trenta ja 

s’hagués oblidat. Així mateix, el triomf del neoliberalisme no va ser l’únic factor que va 

augmentar la desigualtat en els ingressos sinó també la globalització, el canvi tecnològic i la 

competència imperfecta dels mercats, és a dir, l’augment dels mercats oligopolístics que 

contribueixen a concentrar encara més la riquesa.  

Pel que fa a la relació entre desigualtat i creixement econòmic, tot i que hi ha un discurs que 

argumenta que la desigualtat econòmica és beneficiosa pel creixement econòmic i que les 

mesures per reduir la desigualtat perjudiquen el creixement, l’evidència empírica ha demostrat 

el contrari, els períodes de creixement prolongats estan associats a una major igualtat 

d’ingressos. Tanmateix, també s’ha demostrat que l’augment en el coeficient de Gini redueix 

el PIB. El motiu pel qual la desigualtat limita el creixement econòmic és perquè un gran 

percentatge de la població obté pocs ingressos i encara posseeix menys capital. Com que 

aquesta gran part de la població no disposa de capacitat d’estalvi, ni d’inversió, només de 

consum, un consum que es veu reduït a satisfer les necessitats fisiològiques no poden, per 

tant, invertir en educació i formació. És a dir, com que no tenen la capacitat d’invertir en 

educació i formació, l’economia perd a possibles treballadors qualificats i productius, 

treballadors que contribuirien al capital humà. Com ja s’ha exposat, l’acumulació de capital 

implica un increment del creixement econòmic i, per tant, com que aquesta part de la població 

no contribueix a augmentar el capital humà es limita el creixement a llarg termini. D’altra 

banda, la desigualtat també afecta el creixement perquè aquesta gran part de la població que 

obté tan pocs ingressos no té molta capacitat de demanda.  

Però no està tot perdut, amb una recaptació impositiva eficient, una redistribució eficaç, un 

accés igualitari a l’educació i unes ocupacions remunerades i sense temporalitats, la 

desigualtat es pot reduir. Tot i això, s’ha de buscar un equilibri entre desigualtat i creixement 

econòmic, no s’ha d’optar només per un i descuidar l’altre sinó que l’objectiu ha de ser 
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augmentar el creixement, controlant la desigualtat i també altres factors com l’impacte 

mediambiental i, per tant, s’ha d’apuntar cap al desenvolupament sostenible.  
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8. ANNEXOS 

 
Taula de dades del PIB a nivell global des del 1960 fins al 2020.  
 1960 1961 1962 1963 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 

World 

13846

28173

214 

14403

42189

099 

15456

96874

313 

16651

40917

216 

18241

17368

131 

19863

68335

055 

21551

41191

251 

22941

58518

613 

24764

89966

882 

27322

28119

318 

29873

67650

130 

33004

27658

080 

 

1972 1973 1974 1975 1976 1977 1978 1979 1980 1981 1982 

380559

421904

2 

463793

349207

8 

534535

978307

1 

595441

178854

9 

647940

391256

8 

732861

109565

7 

863234

957512

6 

100284

133376

71 

112982

919126

05 

116952

429406

31 

115834

659228

03 

 

1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 

118150

320218

90 

122533

316602

40 

128746

277553

74 

152145

581271

22 

173077

809277

29 

193577

145335

69 

202080

710975

45 

227620

526532

02 

239321

156583

16 

254386

971410

15 

258546

413267

08 

 

1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 

277657

802677

10 

308839

852150

30 

315671

877797

44 

314615

499298

39 

314005

797895

61 

325827

693943

08 

336512

864094

61 

334471

711421

02 

347248

631496

04 

389477

725481

38 

438830

830911

58 

 

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 

4753

5251

4741

32 

5152

1184

8058

62 

5805

8524

3281

66 

6370

8739

2029

37 

6043

6722

7118

05 

6616

2662

2885

16 

7347

9856

5659

83 

7517

2809

7592

40 

7733

1908

3888

19 

7946

8864

4870

96 

7523

3601

7081

29 

7641

7252

9321

91 

8132

6724

5699

80 

8634

3514

2502

02 

8760

7773

8781

49 

8470

5425

8821

19 

 
Taula de dades del PIB per càpita a nivell global des del 1960 fins al 2020.  
 1960 1961 1962 1963 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 

World 

456,64

80555 

468,92

30496 

494,69

24934 

522,04

40952 

560,37

96391 

597,93

50857 

635,34

17158 

662,74

1347 

701,00

25727 

757,57

31034 

811,34

90487 

877,65

26928 

 

1972 1973 1974 1975 1976 1977 1978 1979 1980 1981 1982 

991,840

659 

1185,26

7574 

1340,19

7256 

1465,69

8828 

1566,80

2089 

1741,67

8489 

2016,27

3136 

2301,79

5614 

2548,69

9425 

2592,51

1068 

2522,31

9087 

 

1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 

2527,64

1675 

2576,39

6171 

2660,49

9598 

3089,40

85 

3452,88

5129 

3794,67

2202 

3893,67

2526 

4310,95

7185 

4458,17

6953 

4665,44

5297 

4668,68

466 
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1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 

4938,69

7365 

5411,83

0571 

5452,34

2922 

5357,63

181 

5273,85

7683 

5399,42

2428 

5503,67

2938 

5400,21

6995 

5535,82

5036 

6131,68

9818 

6823,09

4176 

 

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 

7299

,921

539 

7814

,842

892 

8698

,944

018 

9428

,524

915 

8836

,328

206 

9558

,485

597 

1049

2,80

396 

1060

8,95

188 

1078

5,97

095 

1095

4,73

62 

1025

1,09

905 

1029

2,60

017 

1082

9,97

494 

1137

2,24

782 

1141

7,15

502 

1092

5,72

785 

 
Taula de dades de la taxa del creixement del PIB (% anual) a nivell global, des del 1961 

fins al 2020. 

 1961 1962 1963 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 

Mundo 

4,3213

31623 

5,4816

00456 

5,3354

33416 

6,7107

2561 

5,4830

25043 

5,7496

21681 

4,5368

05419 

6,3352

64593 

6,1273

31971 

3,5493

74325 

4,3413

62676 

 

1972 1973 1974 1975 1976 1977 1978 1979 1980 1981 1982 

5,76094

2746 

6,55409

7871 

1,94022

1387 

0,71500

06571 

5,38493

2393 

4,00553

0018 

3,94626

0329 

4,15827

5704 

1,86300

6263 

1,87029

2449 

0,53213

69357 

 

 

1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 

2,40314

0898 

4,47208

1361 

3,67713

9562 

3,43069

6442 

3,68565

6054 

4,63005

9944 

3,72666

4517 

2,97832

2308 

1,50846

1234 

1,77693

8622 

1,49236

2483 

 

 

1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 

2,94677

5756 

3,02066

6633 

3,43099

1951 

3,70780

2777 

2,56005

4877 

3,24524

0312 

4,42540

3056 

1,95300

111 

2,16878

1675 

2,95023

0924 

4,40767

7887 

 

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 

3,89

9393

075 

4,36

7086

833 

4,31

9245

172 

1,85

8891

084 

-

1,66

6425

827 

4,31

0379

7 

3,12

6799

817 

2,51

9738

704 

2,67

1507

044 

2,87

4221

63 

2,91

9034

066 

2,60

5572

193 

3,28

1328

692 

3,03

4060

744 

2,33

5558

14 

-

3,59

3456

238 

 

Taula de dades de la taxa del creixement del PIB per càpita (% anual) a nivell global, 

des del 1961 fins al 2020.  

 1961 1962 1963 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 

World 

2,9818

22234 

3,6935

64414 

3,1857

41658 

4,5638

21411 

3,3587

53123 

3,5657

63679 

2,4373

23719 

4,1932

80482 

3,9565

35562 

1,4282

53178 

2,1621

25157 

 

1972 1973 1974 1975 1976 1977 1978 1979 1980 1981 1982 
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3,65548

0832 

4,48227

3556 0,01047 

-

1,12004

6809 

3,52654

8363 

2,21712

3551 

2,16047

4611 

2,35474

2369 

0,11238

0074 

0,10438

3377 

-

1,24592

0864 

 

1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 

0,60796

8727 

2,67816

5159 

1,89504

5291 

1,63351

0286 

1,86932

4786 

2,81013

2287 

1,95412

2138 

1,22167

8929 

-

0,15733

4279 

0,20085

1186 

-

0,07109

0305 

 

1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 

1,40497

3809 

1,49220

308 

1,94997

0181 

2,24849

2701 

1,15240

9649 

1,86819

525 

3,06181

7116 

0,64701

2094 

0,88072

8153 

1,66771

5437 

3,11435

2306 

 

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 

2,61

9802

291 

3,08

5023

576 

3,04

5864

951 

0,61

0462

074 

-

2,85

3308

43 

3,07

0103

371 

1,93

3909

748 

1,32

0174

194 

1,47

0256

725 

1,67

4245

952 

1,73

0074

224 

1,42

5241

714 

2,11

3298

597 

1,90

6817

858 

1,25

7038

506 

-

4,58

1978

212 

 

Transcripció de l’entrevista a Rafa Madariaga.  

 

Dámaso: Val, doncs com t’ha comentat la tutora sóc un alumne de segon de batxillerat de la 

modalitat de ciències socials del centre i que m’agrada sobretot l’economia i la història i estic 

fent el treball sobre la desigualtat econòmica i intentar buscar una possible relació amb el 

creixement. Llavors, et volia donar les gràcies per la recomanació de llibre de Stiglitz, que 

m’ha set molt útil pel treball i també et volia comentar que he llegit el teu estudi amb dos altres 

professors Joan Carles Martori i Ramon Oller sobre la renda salarial i la desigualtat i la 

segregació en les ciutats mitjanes de Catalunya, que també…, també m’ha semblat molt 

interessant. Per la part pràctica perquè nosaltres pel treball de recerca ens fan dividir part 

teòrica i part pràctica, vaig pensar de fer una breu entrevista, com ha dit la tutora a una 

persona especialitzada en el tema. La part teòrica la tinc bastant enllestida, però per la part 

pràctica a part d’aquesta entrevista tinc la intenció de fer una anàlisi dels indicadors 

macroeconòmics en relació amb les desigualtats econòmiques i el creixement durant els 

últims cinquanta anys.  

Llavors, en primer lloc, la pregunta inicial no té a veure amb el tema desigualtats econòmiques 

ni el creixement i és de caràcter més personal. Sé que ets professor d’universitat i estàs 

doctorat en economia i la pregunta és si podries explicar a grans trets la teva trajectòria, és a 

dir, com vas escollir els teus estudis i fer un petit recorregut de com has arribat a on ets.  

 

Rafa Madariaga: Bé, jo vaig decidir estudiar econòmiques tot i que no era la meva primera 

opció perquè vaig tenir problemes personals i familiars quan tenia divuit anys i vaig venir d’una 

altra ciutat a Barcelona i la veritat és que sempre m’havia interessat el món de l’economia, 

però no era directament la meva primera opció, però em vaig veure com obligat a tirar de la 

segona opció. Vaig estudiar la carrera sempre treballant, vaig fer classes particulars, vaig 

traduir llibres per en Joan Tugores que és aquest… Tutora: catedràtic… Rafa Madariaga: 

professor que ha vingut la setmana passada a fer una conferència. Vaig treballar a botigues, 
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vaig fer moltes coses o sigui que vaig treballar i estudiar simultàniament. A arrel de la 

coneixença d’aquest professor del Joan Tugores quan vaig acabar la carrera em va oferir 

dedicar-me a l’ensenyament. Tot just el primer any que ja havia acabat vaig començar fer 

classes aquí a la Universitat de Vic que llavors no es deia Universitat de Vic era els Estudis 

Universitaris de Vic i vaig fer cursos de doctorat i de seguida em va interessar que ja m’havia 

interessat molt durant la carrera temes de desigualtat i llavors la primera investigació que és 

una mica la tesi doctoral va ser sobre l’estructura salarial a Espanya i aquí vaig començar 

diguéssim a dedicar-me a qüestions d’aquestes. Després a arrel d’amistats, jo sóc íntim amic 

d’en Joan Carles Martori d’aquell professor que has dit i també d’en Ramon Oller, ells es 

dediquen més a l’econometria espacial, a coses d’espai, de ciutats, etc. Llavors d’alguna 

manera vam confluir en temes amb desigualtat en l’espai, desigualtat a les ciutats, desigualtat 

a les àrees metropolitanes, etc. Ara fa trenta-dos anys que sóc professor d’aquí, m’he dedicat 

molt intensament a l’ensenyament perquè aquí a la Universitat de Vic o els Estudis 

Universitaris de Vic la carrera acadèmica dels professors és molt gran i per tant la meva 

carrera de recerca era diguéssim la meva recerca és petita comparat amb gent de la meva 

edat que ha treballat amb altres institucions perquè bàsicament m’he dedicat molt molt molt 

a fer classes. També he estat una època treballant en la gestió, he sigut cap d’estudis de la 

facultat, he sigut director d’un departament, he col·laborat amb coses d’estudis d’inserció 

laboral dels estudiants, he muntat una primera borsa de treball per donar facilitats a la gent 

que acabava la carrera, he treballat amb tot el tema d’agrupar els exalumnes de la universitat 

i tenir contactes amb ells i després bueno he anat participant en diferents iniciatives tan de 

grup de recerca com de la pròpia facultat i bueno tinc una trajectòria molt llarga bàsicament 

amb docència i una mica en gestió.  

 

Dámaso: Val, perfecte. La següent pregunta ja té a veure amb les desigualtats econòmiques 

i el tema del treball i és que quines creus que han set les fonts principals de l’increment de les 

desigualtats econòmiques en els últims cinquanta anys?  

 

Rafa Madariaga: Bueno, primer caldria distingir una mica el tema de la desigualtat com saps 

amb el tema de les desigualtats s’ha de definir primer la variable que referim, llavors per fer 

una gran distinció hi han les diferències o les desigualtats en les propietats, en la riquesa, en 

el patrimoni del què són les desigualtats en els ingressos o en la renda, val? 

Llavors en quant a les desigualtats en patrimoni o d’estoc o de riquesa això té molt a veure 

amb el desenvolupament dels sistemes capitalistes, amb els sistemes de propietat, amb les 

amortitzacions que es deien a Espanya o les privatitzacions d’espais públics que van tenir lloc 

al naixement del capitalisme i això és un tema menys explorat i més difícil d’explorar. Els 

estudis de desigualtat s’han centrat bàsicament en estudis de rendes, val?, en diferents 

dimensions, salaris i beneficis o salaris derivats del treball o beneficis derivats de la propietat 

d’empreses, de participacions o de gestió d’empreses, llavors, això seria una primera gran 

qüestió que s’hauria de tenir en compte en qualsevol estudi sobre desigualtats. Què ha passat 

en els últims cinquanta anys? Doncs si mirem una perspectiva de llarg termini, la veritat és 

que des del principi de la revolució capitalista de l’inici del capitalisme, finals del segle XVIII, 

val? La veritat és que el què hi ha hagut és una gran lluita per la desigualtat, és a dir, que ara 

perdem una mica la perspectiva, però el principi del capitalisme és la lluita de la burgesia per 

separar-se dels treballadors i dels proletariats i per aconseguir diguéssim quedar-se amb el 

gruix del flux d’activitat econòmica generat, de la renda generada. Llavors això curiosament 

ara ho tenim una mica la sensació invertida no?, ara tenim una mica la sensació que la 
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desigualtat augmenta molt, però la veritat és que la gran fase de reducció de la desigualtat té 

molt a veure amb el desenvolupament de l’estat del benestar i de totes les institucions del 

capitalisme amb rostre humà diguéssim de després de la Segona Guerra Mundial, és a dir, 

són els sistemes tributaris progressius que s’instal·len després de la Segona Guerra Mundial, 

els sistemes de benestar social, de pensions, de subsidis, d’ensenyament, de salut pública, 

els que realment redueixen significativament la desigualtat, és a dir, molt abans de 1945 els 

nivells de desigualtat tot i que poc documentats eren molt més bèsties. Llavors el problema 

és que la perspectiva ens traïciona una mica, és a dir, ens traeix una mica no?, en el sentit 

de què es produeix després de la Segona Guerra Mundial una crisi molt potent en totes les 

economies occidentals, en una situació d’Europa destruïda completament que hi ha els 

bombardejos, la guerra, etc., que ha destruït completament l’equip capital: carreteres, 

fàbriques, aeroports, etc. Allà comença un sistema capitalista, socialdemòcrata diguéssim 

basat en el sistema de benestar que redueix molt la desigualtat val?, i que a més a més, hi 

ha un cert consens en què la igualtat és una de les condicions de la pau i del desenvolupament 

una mica harmònic d’aquest capitalisme ensinistrat diguéssim o domesticat no?, perquè ens 

entenguem. Llavors, aquí hi ha una gran sacsejada que és a finals dels anys setanta o a 

principis dels anys vuitanta, amb l’aparició del neoliberalisme, és a dir, des de posicions 

acadèmiques l’Escola de Chicago bàsicament i des de posicions polítiques Reagan i Thatcher 

comencen a desmuntar lentament aquest sistema de benestar, aquest sistema de l’estat del 

benestar, comencen a fer arguments sobre l’individualisme i no les col·lectivitats, comencen 

a fer arguments en contra de l’ajuda de l’estat, comencen a fer un discurs de filosofia 

econòmica i política, en la qual diuen: “home l’estat està ajudant massa a la gent i llavors la 

gent no s’esforça i llavors això està fent perdre dinamisme a l’economia capitalista, etc.” tot 

aquest desmuntatge s’etiqueta sota el nom de neoliberalisme, tot i que això té discussió, és 

discutible però tornar una mica a les institucions del capitalisme més esmifià, més dels inicis, 

no? Que cadascú busqui els seus interessos i persegueixi els seus interessos i el resultat 

serà bo per a tothom, serà benestar col·lectiu o material. Llavors, això sí que canvia la situació 

de la desigualtat a nivell de rendes, a nivell del capitalisme. Per tant, en una perspectiva des 

de l’any 45 a l’any 79, a l’any 80, allà hi ha una gran reducció de la desigualtat que havia sigut 

sideral comparat amb aquestes èpoques, en èpoques pretèrites en tot el desenvolupament 

del capitalisme del segle XIX, moltes vegades pensem que el desenvolupament del 

capitalisme en el segle XIX és un procés harmònic, pacífic, que tothom està d’acord, però en 

veritat és una bestiesa, o sigui és passar d’institucions capitalistes en les quals la gent treballa 

12-15 hores al dia, no hi han vacances pagades, no hi han caps de setmana, no hi han 

descansos, horaris de treball brutals, nens que comencen a treballar a les mines i a les 

fàbriques amb 12,14,15 anys, cap tipus de dret, cap tipus de protecció legal, etc., això és el 

capitalisme, això són uns nivells de desigualtat que si els documentéssim ara i els 

comparéssim amb els que tenim ara, serien brutals, serien estratosfèrics. Per tant, la nostra 

perspectiva està molt dominada perquè va passar després de la Segona Guerra Mundial, amb 

el desenvolupament dels sistemes de benestar i de l’estat del benestar, llavors, respecte a 

aquests trenta anys, aquestes tres dècades glorioses de gran creixement del sistema 

econòmic, de recuperació de l’economia europea, del miracle alemany, de la recuperació de 

França, etc. A l’any 80 sí que es produeix un trencament, però una mica depèn de com tu 

miris, és a dir, si tu mires dos-cents cinquanta anys hem reduït molt la desigualtat fins sobretot 

a partir de la Segona Guerra Mundial, del final de la Segona Guerra Mundial, amb els Acords 

de Bretton Woods, amb el sistema de la seguretat social de Beveridge, amb tota aquesta idea 

de que les pròpies constitucions polítiques reconeixen que els ciutadans tenen uns drets 
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econòmics i que l’estat es compromet a garantir aquests drets econòmics, no? Llavors, 

respecte això si que hi ha hagut des dels anys vuitanta, un creixement, un recreixement de la 

desigualtat, per dir-ho amb aquesta perspectiva molt bèstia, no? Això ha tingut a veure amb 

l’erosió diguéssim d’alguns dels mecanismes del sistema de seguretat social, dels sistemes 

de benestar social, no? Ara ens queixem de les pujades d’impostos al patrimoni, no? Durant 

molts anys els impostos al patrimoni i a la renda han sigut del 70, 80 i el 90 % a Estats Units 

i ningú no acusava que els governs fossin comunistes ni que fossin, senzillament es creia i 

tenia molta més legitimitat la idea de la redistribució de l’Estat, no? Llavors, tot això, enmig 

d’una caiguda de la recaptació impositiva, especialment de les rendes del capital, dels 

beneficis, etc., per una banda. Després hi ha dinàmiques que tenen més a veure amb els 

mercats, no? És a dir això de la competència cada vegada és un mite més gros, no? El poder 

de mercat ha crescut, ara mateix estic llegint un llibre29 molt interessant sobre això, que és 

com està afectant aquesta crescuda del poder de mercat, val? A la distribució de la renda, 

no?, i aquest és un llibre que il·lustra molt clarament com el poder de mercat de les grans 

empreses, aquesta capacitat de fixació de preus, aquest domini del mercat, no? Per posar 

casos evidents, pues Facebook, Instagram, Whatsapp, Apple, totes aquestes grans, les 

GAFAs famoses no? Google, Apple, Facebook i Amazon pos estan provocant un canvi en la 

situació dels mercats, que està afavorint clarament a les rendes del capital i els grans 

propietaris d’aquestes xarxes mundials i globals, no? El propi, un milionari d’aquestes 

persones que sempre surt a les, al Forbes, no? A les grans fortunes, diu: “Sí que hi ha lluita 

de classes i la guanyem nosaltres”. O sigui, està el George Soros, aquell d’origen hongarès, 

aquest reconeix clarament que tot ha tombat en els últims trenta anys de cara a beneficiar als 

més poderosos i els que guanyen més beneficis i que això ha estat provocant tant la 

tecnologia, les evolucions en el funcionament dels mercats, van cap aquí no?  

 

Dámaso: Perfecte, doncs la següent, següent pregunta és quines conseqüències consideres 

que podria tenir una elevada desigualtat?  

 

Rafa Madariaga: Bueno una societat desigual és una societat polaritzada en oportunitats, en 

possibilitats, és una societat que amenaça com estem vivim d’alguna manera el sistema 

democràtic, o sigui, ja no és només una qüestió d’evolució del sistema econòmic sinó aquesta 

idea que els clàssics tenien molt clara no? Els clàssics, com saps, no parlaven d’economia, 

parlaven d’economia política, no? Parlaven de que l’economia era el determinant de la 

situació i de l’evolució dels sistemes polítics i jo crec que això ja s’està veient no? La resposta 

a la crisi, a la Gran Recessió el 2008 va ser més austeritat, més retallades, preocupar-se molt 

més dels interessos dels acreedors de que els hi retornessin els préstecs que no pas les 

condicions de vida de la majoria de la població i això ha creat tota una desafecció cap al 

sistema polític, no? Trump als Estats Units, els vots a Aliança per Alemanya, Le Pen, etc., el 

creixement dels països, dels partits ultradretans, dels discursos antipolítics, d’aquests 

discursos de que se’n vagin tots, de no ens representen, etc. Això ja més enllà del 

funcionament del sistema econòmic, posa en perill el sistema polític, no?, que s’havia basat 

en una gran classe mitjana, en un 70 % de la població diguéssim integrada amb bones feines, 

amb bons salaris, amb bones condicions de vida, en la mesura que això s’afebleix, pues això 

es trasllada amb problemes d’inestabilitat del sistema polític, això per una banda. Per l’altra 

banda, en l’aspecte més econòmic, una societat desigual és una societat amb menys 
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perspectives de creixement, val?, una societat com si has llegit Stiglitz, això està molt ben 

explicat allà no?, una societat desigual és una societat que limita la seva capacitat de 

creixement cap al futur, perquè? Perquè o desenvolupa béns de consum de luxe pels més 

rics o desenvolupa o promou béns de consum per la gran majoria en situacions molt properes 

a nivells de no pobresa, però si diguéssim de baixos nivells de renda no?, llavors això implica 

polaritzacions també en el mercat de treball, on les grans nivells de renda es concentren en 

poques ocupacions, molt qualificades, molt buscades, que poden utilitzar molt poder de 

mercat, a l’hora de vendre’s i que aconsegueixen grans nivells d’ingressos i de sous i una 

certa extensió de treballs molt precaris, ocupacions de baix nivell d’ocupació, molt 

relacionades amb treball i esforç físic, cuidadors, acompanyants, profe de ioga, el coach, la 

rentadora, la que renta els plats, les kellys, etc. Llavors clar fa una mica de por aquesta 

societat molt polaritzada, no? Tant pels aspectes que amenaça al creixement, com pels 

aspectes de l’estabilitat política, no?  

 

Dámaso: Val doncs, la següent pregunta, tot i que ja has fet un petit tast de que les mesures 

per reduir les desigualtats seria la redistribució i l’estat del benestar, quines consideres que 

són les mesures o polítiques que haurien d’adoptar els governs per reduir les desigualtats?  

 

Rafa Madariaga: Bueno jo crec que retornar a sistemes impositius realment progressius, 

val?, perquè bona part del tema de la desigualtat està molt relacionat amb l’erosió de la 

capacitat redistributiva de l’estat, no? La discussió per exemple del tipus únic de l’impost de 

la renda, és una discussió clarament regressiva en el sentit de que aquest tipus de sistemes 

impositius no eliminen o renuncien a la redistribució de l’estat, no? Llavors, sistemes 

impositius que tornin a tenir un paper redistributiu clar. Jo crec que també diguéssim la dreta 

política té un discurs molt fàcil, no?, i una acció política molt fàcil. En la mesura que tu deixes 

podrir els sistemes públics, sanitaris, educatius, en la mesura que renuncies a intervenir en 

els mercats de la vivenda, per exemple, el mercat és salvatge, el mercat concentra “el dinero 

llama dinero” i el mercat concentra capacitat de decisió, poder en les mans dels més 

poderosos, llavors, una acció realment contrària o realment que lluiti contra les desigualtats 

s’hauria d’articular moltes mesures diverses, però bàsicament hauria de reforçar els sistemes 

públics, tant de sanitat com de pensions, com de salut, etc., i retornar a uns sistemes 

impositius que fossin realment redistribuïdors, no?, és a dir, el propi Soros, aquest del què 

parlàvem, reconeixia que pagava menys impostos en proporció que un assalariat, no? Llavors 

això realment és un absolut escàndol, no? Llavors, aquesta batalla té un component, 

diguéssim, més purament polític i un component de legitimitat, no? Jo crec que la dreta, la 

dreta política ha aconseguit legitimar un discurs anti públic i un discurs anti impostos, d’una 

manera molt poc argumentada, no? Que potser l’esquerra o des d’una perspectiva més 

progressista s’ha sigut bastant incapaç de donar aquesta batalla, no? No ho sé, un exemple 

molt clar no?, abans de la Gran Recessió, els ingressos de l’estat per l’impost de societats a 

Espanya arribaven a uns 45 mil milions d’euros. Des de la Gran Recessió no hem aconseguit 

retornar ni als 25 mil milions d’euros, això és un resultat d’un sistema fiscal, que els propis 

experts en fiscalitat diuen que està ple de forats, de, de, de… Dámaso: Buits legals. Rafa 

Madariaga: mecanismes de buits, no?, això m’ho puc desgravar, això són crèdits fiscals a 

llarg termini, etc., però clar l’excusa de que l’impost de societats cau l’any 2008, 2009, 2010, 

em sembla molt bé, però que l’any 2021 continuem ingressant menys de 25 mil milions d’euros 

per l’impost de Societats és una mostra clara de que això passa. Hi ha un àmbit també del 

que es comença a discutir, del que ha sortit una mica als mitjans de comunicació és el tema 
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de la necessària coordinació internacional perquè realment els rics paguin impostos no?, és 

a dir, si un sol país augmenta molt els tipus impositius de societats o els tipus de patrimoni o 

els tipus de successions, és molt fàcil per la gent que té poder i diners, diguéssim, moure’s 

pel món i buscar legislacions molt més fàcils i assequibles i molt més barates. Per tant, això 

té el problema de la cooperació internacional, ara mateix com saps la reunió del G20 ha 

aprovat un impost, un tipus mínim del 15 % sobre de l’impost de societats, està per veure el 

desplegament d’aquest…, d’aquest acord com funciona. Periòdicament, per altra banda, els 

periodistes aquests d’investigació, no?, els papers de Panamà, els papers de Pandora, etc., 

pues expliquen clarament com paguem impostos els que tenim una nòmina, els que estem 

controlats i en canvi pues hi han persones físiques que s’aprofiten de tot un entramat de 

persones jurídiques i de societats que els és molt fàcil eludir la pressió fiscal, etc., no? Llavors, 

això té un altre problema que és aquest no? És a dir, són acords en els quals tots els països 

tenen interès a priori, un cop signat l’acord, el primer que se’l salta guanya, no? És un 

mecanisme pervers, diguéssim, no?  

 

Dámaso: Val, doncs ja estem quasibé al final de, de l’entrevista i és, la següent pregunta és 

que a l’hora d’analitzar les dades sobre desigualtat, quines bases de dades soleu utilitzar, 

perquè és un dubte que tinc, ja que a l’hora de fer el treball vaig utilitzar les dades de la Wid 

World, suposo que coneixes quina base de dades és, i de l’OCDE. Rafa Madariaga: Wid? 

Wild? Dámaso: Sí Wid, la base de dades que va fer Piketty amb Zucman… i també vaig 

consultar les dades de l’OCDE i vaig trobar grans diferències sobretot en l’índex de Gini. 

 

Rafa Madariaga: Sí, bueno, és que aquest és un dels problemes que et deia abans del, de, 

de, dels estudis de desigualtat, no? Primer hem de definir molt bé, desigualtat de què? 

Bàsicament és desigualtat de patrimoni o de propietats o de riquesa davant de propietats de 

desigualtats d’ingressos o de rendes o de salaris, val?, cada col·lectiu té el seu problema. 

Llavors hi han diverses bases de dades però amb procediments molt diferents, perquè 

aquesta informació és difícil d’obtenir, no?, hi ha el Penn Table, hi ha el Wid, aquest que estàs 

parlant de Piketty i Zucman, hi ha des del meu punt de vista, per Espanya hi han poques  

bases de dades, perquè el fet d’haver eliminat quasibé l’impost de patrimoni, fa que del tema 

de patrimoni sigui molt difícil tenir informació, has d’acudir a les últimes informacions que hi 

ha en l’INE sobre l’impost de patrimoni que és 2007, són, són dades molt antigues. Pots 

obtenir una certa informació també en l’enquesta de la riquesa financera de les famílies, que 

aquesta és una enquesta que es fa a tota Europa i alguns estudis s’han fet a partir d’aquesta 

enquesta, després si vols et passo algunes referències. No és una enquesta directament que 

pretengui analitzar la desigualtat sinó que és una enquesta això de l’estructura de la riquesa 

financera de les famílies, és a dir, els que tenen propietats, els que tenen pisos, quins tipus 

de propietats tenen, si tenen accions, si tenen més cartera, si tenen, etc. Té algunes 

limitacions, perquè moltes dades quantitatives només surten en intervals, val?, o sigui que no 

et diu dades individuals, sinó intervals. Després, jo que he treballat molt temes de desigualtat 

salarial, d’això de l’estructura salarial que et deia, he treballat l’enquesta d’estructura salarial, 

que és una enquesta unificada a nivell europeu, que es fa periòdicament cada quatre anys 

tot i que es fa cada cinc o cada quant poden. Aquesta és l’enquesta més rica per analitzar la 

desigualtat de salaris, has de vigilar perquè hi ha una enquesta anual d’estructura salarial, 

que aquesta no serveix, dona poca informació, però és contínua i aquesta que et dic jo, que 

és l’enquesta d’estructura salarial. L’última onada és del 2016 i deuen estar a punt de publicar 

les dades del 2020, si no vaig errat. Per tant, ja veus que tens depenent primer de definir quin 
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tipus de desigualtat t’interessa i després és lògic que hi hagin moltes diferències entre els 

resultats perquè els procediments, l’obtenció de les dades, el tractament de les dades és 

bastant divers. Per tant, et recomanaria que primer tinguessis clar quin àmbit de la desigualtat 

vols tractar, tingués en compte que en la desigualtat també no només s’ha de definir quina 

desigualtat si no quina unitat fas servir, val?, és a dir, la desigualtat en un país és una cosa, 

la desigualtat en una regió és una cosa, la desigualtat en un municipi és una cosa i aquí 

sempre hi han molts problemes d’agregació, no?, és a dir, que si tu guanyes 0 i jo 25.000, 

som dos que guanyem 12.500 i llavors clar això no és així, per tant instrumentar l’estadístic 

una mica per tenir-ho clar, no?, i sempre tenint en compte també una certa humilitat, és a dir, 

les bases de dades són indirectes, incompletes, es fa el què es pot, etc., no? Piketty per 

exemple que ha reconstruït bases de dades de desigualtat des de fa, des del segle XVIII, no?, 

Té dades molt antigues, pues totes les seves publicacions i l’accés a les bases de dades està 

plena d’advertiments sobre d’on hem tret les dades, com les hem tractat i això és un tema 

que en generalment, com sabem, en informació econòmica sempre has de tenir molta cura 

de que, què estàs remenant, què estàs utilitzant?  

 

Dámaso: Val, moltes gràcies i per últim, bueno finalment com t’he comentat abans la part 

teòrica del treball està gairebé acabada i la part pràctica la tinc estructurada per fer aquesta 

entrevista i analitzar diversos indicadors macroeconòmics, de…, en els últims cinquanta anys. 

Aprofitant el teu coneixement i la teva experiència m’agradaria que em poguessis fer una 

petita recomanació, és a dir, cap on podria encaminar la part pràctica d’un treball del meu 

estil?  

 

Rafa Madariaga: Bueno, les variables macroeconòmiques donen un aspecte interessant, 

però també donen un aspecte molt agregat, és a dir, des del punt de vista de les bases de 

dades macroeconòmiques podràs trobar grans tendències en grans períodes, per exemple 

sobre, sobre la part del PIB que va a beneficis, sobre la part del PIB que va a salaris. Sobre 

això també hi ha hagut recentment aportacions a la literatura interessant, no?, perquè s’ha 

observat una caiguda del, de la part de renda que va a mans dels salaris, bastant important, 

o sigui hi han hagut diverses publicacions complicades, difícils, però que han analitzat aquesta 

tendència, no? Llavors, no sé què recomanaria, jo crec que primer hauries de fer una…, a la 

part pràctica, diguéssim, hauries de mirar molt quins estudis s’han fet, amb quines dades 

s’han fet, val? Potser el tema dels estudis més macroeconòmics et deixarà una mica amb una 

sensació incompleta, no?, és a dir, bueno puc anar fins aquí, perquè en el fons estaràs 

analitzant com ha crescut el pastís i si hi han hagut grans canvis en la distribució entre dos 

agregats, no? No és una mala perspectiva, pots aportar coses jo crec, però potser també 

complementar-ho amb temes com et deia de l’enquesta financera de les famílies o amb dades 

de l’enquesta d’estructura salarial podia donar, diguéssim, aprofundir més en aspectes més 

micro, més fins, perquè aquí tindràs més dades individuals i llavors podràs contrastar una 

perspectiva més macro, més agregada amb algun tipus de perspectiva més micro. Però 

bueno això depèn una mica de la durada del treball, la profunditat del treball, de fins a on 

vulgueu arribar i tampoc, tampoc cal no?, anar fins al capdavall en un treball de recerca de 

batxillerat i també si em permets un consell més personal, no?, la investigació en la teva vida, 

ja la faràs quan siguis gran, no? Quan fem investigació es tracta de fer passes endavant i 

aprendre i aprofundir en coses, però no pots…, sempre que t’hi fiques amb un tema, tens la 

sensació de que podràs fer la visió definitiva i podràs avançar molt, els anys set passen i pues 
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te’n adones de que fas passes petites i humils i intentes que estiguin ben fetes i quan siguis 

gran pues ja faràs molt en la teva vida, si em permets això a nivell més personal.  

 

Dámaso: Moltes gràcies, doncs fins aquí la meva entrevista i com t’he dit moltes gràcies per 

el teu temps.  

 

Rafa Madariaga: De res.  

 

Tutora: Merci.  

 


